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ESTUDIOS, DOCUMENTOS PREVIOS Y ANALISIS DE MERCADO.

Bogota. D.C. Marzo de 2015
/
Conforme a lo dispuesto conformidad en lo contemplado Articulo 2°, Numeral 6 de la Ley 1150
de 2007, Articulo 94 de la Ley 1474.de 2011 y el Capitulo V, Articulos 84 al 87 del Decreto 1510
de 2013 que establece los requisitos minimos para procesos de Minima Cuantia, a continuacion
se presenta el estudio y documentos previos, asi como el analisis del sector, para la
ADQUISICION DE AUDIFONOS CONVENCIONALES, SUMINISTRO Y ADAPTACION.

e

Ei Articulo 84 y siguientes del decreto 1516 de 2013, reglamenta la modalidad de minima
cuantia y sefiala el procedimiento a seguir cuando la entidad desee adquirir bienes, servicios y
obras cuyo valor no exceda el 10% de la menor cuantia.~”

De conformidad con la Resolucion 003 del 05 de enero de 2015, por el cual se precisan las
cuantias para el 2015 en materia de confratacion para el Hospital Militar Central, la cuantia para
contratos que no superan el 10% de la menor cuantia comprende desde 0.00 S.M.L.M.V hasta
65 S.M.L.M.V, equivalentes a $41.882.750

El servicio de otorrinolaringologia-otologia del(hospital militar central ha manejado un histérico
de aproximadamente 20 pacientes anualmente quienes han requerido la adaptacion de
audifonos convencionales por un diagnéstico de hipoacusia neurosensorial leve - moderada
con pta de 30 db, teniendo en cuenta que se ha realizado previamente una valoracién en la cual
se define que se debe realizar tal procedimients.

-
2.1 JUSTIFICACION DE LA NECESIDAD:

El hospital militar central, requiere el suministro y adaptacion de audifonos convencionales,
para ser adaptados en pacientes. con hipoacusia neurosensorial leve — moderada -
severa con pta de 30 db, con el fin de beneficiar la comunicacion y el desempefio del lenguaje,
escolar, académico, laboral y social, teniendo en cuenta que este es el unico medio con el cual
mejora su calidad de vida ya que esta perdida es de caracter irreversible””

2.1 Descripcion de especificaciones técnicas y clasificacion bienes y servicios UNSPSC

Los bienes y/o servicios a adquirir por parte del Hospital Militar Central deberan cumplir con las
siguientes especificaciones técnicas, y esta(n) identificado(s) con el cuarto nivel del
Clasificador de Bienes y Servicios de Naciones Unidas, en la pagna web
http:/Amww_colombiacompra.gov.co/es/Clasificacion, por lo cual se permite sefialar:
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CODIGO INTERNO

No. ITEM

CODIGO UNSPSC

DESGRIPCION DEL “BIEN" O
“SERVICIO

PRESENTACION

i

. i
1. 1196410013

42143513

-

AUDIFONO CONVENCIONAL

'

Y

N\

A,

| BAJA, CAMBIO DE PROGRAMA Y
"| TELEBOBINA

AUDIFONOS QUE CUBRAN TODOS
LOS MODELOS CONCHA, CANAL
cIc) -

BTE. ESTANDAR, ADAPTACION
ABIERTA BTE, CON RECEPTOR EN
CANAL (CON TODO TiPO DE PilA)
.COBERTURA DE TODO TIPO DE
PERDIDA HASTA 120 dB-
-MULTIPROGRAMAS

-DIGITALES-

-PROGRAMABLES

AWDRC AGCO

-SISTEMA DUAL DE  MICROFONO
"_REDUCCION DEL RUIDO

-RESALTE DEL HABLA

-REDUCCION DE  RUIDOS
MOLESTOS

-REGISTRO DE DATOS

KT DE MANTENIMIENTO DE
AUDIFONOS. PARA NiNOS Y
ADULTOS.”

-MULTICANAL” 16 CANALES 16

BANDAS Y/O LIBRE DE CANALES
-SISTEMAS DE ALARMAS PARA PiLA

-REPUESTO RECEPTOR ]

| 3. CONDICIONES TECNICAS EXIGIDAS

3.1 ESPECIFICACIONES TECNICAS

1196410013 42143513

-AUDIFONOS

QUE CUBRAN TODOS LOS

AUDIFONO CONVENCIONAL

MODELOS CONCHA, CANAL CIC)

BTE, ESTANDAR, ADAPTACION ABIERTA BTE,
CON RECEPTOR EN CANAL (CON TODO TIPO DE
PILA)

-COBERTURA DE TODO TIPO DE PERDIDA HASTA
120 dB

MULTIPROGRAMAS

DIGITALES

-PROGRAMABLES

“WDRC AGCO

-SISTEMA DUAL DE  MICROFOND

-REDUCCION DEL RUIDO

-RESALTE DEL HABLA

-REDUCCION DE RUIDOS MOLESTOS

-REGISTRO DE DATOS

-KIT DE MANTENIMIENTO DE AUDIFONOS PARA
NIROS Y ADULTOS.

-MULTICANAL 16 CANALES 16 BANDAS Y/O LIBRE
DE CANALES

-SISTEMAS DE ALARMAS PARA PILA BAJA,
CAMBIO DE PROGRAMA Y TELEBOBINA

-REPUESTO RECEPTOR

3.2 DOCUMENTOS DE CONTENIDO TECNICO REQUERIDOS EN LA PRESENTACION DE

LA OFERTA

s El proponente debe presentar certificaciones de calidad, normas técnicas vigentes
especificas para cada elemento ofertado, asi como el certificado de las buenas practicas
de manufactura como INVIMA, FDA, CE, catalogos fichas técnicas, muestras, pianos,
especificaciones técnicas, etc. Cuando sea aplicabie.
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« FEl oferente debera manifestar por escrito que en el evento de ser seleccionado, estara
en capacidad de asumir en la ejecucion del conirato las siguientes obligaciones:
(GARANTIA TECNICA)

e« Cuando ios bienes presenten defectos o alteraciones que incidan en su calidad, el
HOSPITAL segun criterio técnico podréa solicitar su cambio al CONTRATISTA quien lo
debera efectuar dentro de los cinco (5) dias calendarios siguientes a la fecha de la
solicitud, y en el evento de ser nuevamente rechazado por mala calidad, sera causal
para declarar la caducidad del contrato.

e Si por razones de caracter cientifico, retiro del elemento del mercado o por bajos
promedios de consumo, los bienes confratados no tienen suficiente rotacion, el
CONTRATISTA a solicitud del HOSPITAL se obliga para con el mismo, a cambiarlos
por ofros que se requieran y estén incluidos en el presente proceso, cambio que se
debera efectuar dentro de los quince dias calendario siguientes a la solicitud realizada
por el Hospital.

3.3 CARACTERISTICAS TECNICAS MINIMAS EXCLUYENTES:

1. La adaptacidon de audifonos a los pacientes se bebera realizar en el establecimiento del
oferente. (presentar carta de compromiso)

2. Controles hasta completar garantia (3 afios) para la buena adaptacion y uso del audifono,
en el establecimiento del oferente. (presentar carta de compromiso)

3. Minimo cinco (5) sesiones de terapia auditivo- verbal para facilitar el proceso de adaptacion
de audifonos en el establecimiento del oferente . (presentar carta de compromiso)

4. El Homic remitira al paciente al establecimiento del oferente con la debida autorizacion de la
direccidén general de sanidad militar.

3.3 GARANTIA TECNICA

El proponente junto con la oferta debera anexar en documento independiente, la Garantia
Técnica y término de respuesta para el (los) item(s) ofrecido(s), debera ser suscrita por
REPRESENTANTE LEGAL DEL OFERENTE, asi:

e Que ampare la calidad del bien a adquirir.

e Que ampare la composicidn fisico-quimica del mismo.
e Que ampare las especificaciones técnicas del bien ofrecido

* Que sea por un término no inferior a TRES (3) arfios contados desde el momento de la
adaptacion del bien en el paciente.

3.4 Término de Respuesta de la Garantia Técnica

El término de respuesta de la garantia técnica no debe ser superior de ocho (8) dias
calendario, contados a partir del requerimiento hecho al contratista por parte del ordenador del
gasto del Hospital Militar Central previo informe det supervisor, en el evento de que el bien
resulte defectuoso para ser repuesto por el contratista.

o Estaran a cargo del contratista todos los costos en que deba incurrir en el cumplimiento
de su deber de garantia, de lo contrario no se aceptara la garantia técnica sino que se
hara efectiva la garantia Unica de cumplimiento por el amparo de calidad de los
elementos.
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¢ El material de reposiciéon debe ser entregado en el mismo lugar de entrega del presente
proceso. De igual forma, se aplicara esta garantia en caso de vencimiento prematuro
del material.

ASPECTOS TECNICOS DE OBLIGATORIO CUMPLIMIENTO

Los factores y aspectos técnicos a tener en cuenta para la evaluacion y seleccion del contratista
anteriormente relacionados son de obligatorio cumplimienio. el proponente que no sea
habilitado técnicamente no sera evaluado econdmicamente.

El presupuesto total asignado es de TREINTA MILLONES DE PESOS ($30.00.00.00) M/CTE,
incluido VA y demas tributos inherentes con ocasion de la celebracion, ejecucion y liquidacion.

4.1 ANALISIS DEL SECTOR:

La Organizacion Mundial de la Salud {OMS), afirma que, 275 millones de personas en el mundo
sufren algln grado de discapacidad auditiva, siendo cada dia mas elevada su incidencia, a
punto de partida del envejecimiento poblacional y el fendomeno de contaminacion acustica
ambiental.

La pérdida auditiva es un problema muy comun en personas de edad avanzada, asociado al
proceso fisioldgico de envejecimiento (presbiacusia). Aproximadamente del 25 al 40 % de los
adultos mas viejos presentan algin grado de pérdida auditiva, estimandose que el 40 al 66 %
de las personas mayores de 75 afios presentan pérdida auditiva. ; Las consecuencias del dafio
auditivo incluyen, la incapacidad para discriminar los sonidos dei habla, lo que reduce la
capacidad para comunicarse, retraso en la adquisicion del lenguaje, desventaja econdmica y
educativa, aislamiento social y a menudo estigmatizacion.

A pesar de los avances médicos y sobre todo quirdrgicos en el tratamiento de la sordera,
todavia hay muchos casos en los que ninguna de las opciones terapéuticas es auténticamente
resolutiva. Las proétesis auditivas o audifonos pueden ser la solucién a un elevado porcentaje de
sorderas, facilitado por los espectaculares avances en la tecnologia de producciéon de
audifonos de las dltimas cuatro décadas, pasando de los audifonos con tecnologia analogica
basica a dispositivos digitales con protocolos computarizados avanzados

4.2 ANALISIS DE LA OFERTA:

De acuerdo al estudio en la tabla que se indica a continuacion, se establece las utilidades
operacionales frente al total de los activos, reportados por las empresas dedicadas a ia
comercializacion de insumos audiolégicos:

Empresas 2006 (%) 2007 (%) 2008 (%) 2009 (%) 2010 (%)j
Starkey 19,7 351 14,8 62,5 6,3
Siemens 98 -0,6 -2.5 -0,2 57,6
Medihumana 10,9 6.8 21,8 28,3 19,9
Bernafon(Disortho) 25,1 28 329 31,5 31,8

Fuente: elaboracion de los autores, con base en datos de las diferentes empresas.

La tabla anterior permite indicar que las empresas que logran mantener desempefios por
encima de los demas competidores del mercado para este sector son Starkey y Bernafon
(Disortho), las cuales muestran cifras superiores luego del calculo del indicador ROA, refiejado
en sus estados financieros, en la mayoria de los periodos analizados. Bernafon es la que
evidencia los mejores resultados econdémicos, manteniendo siempre desempeiios rentables
superiores.

Por su parte, empresas como Medihumana muestran una amplia variabiiidad, reflejando
esfuerzos por mantenerse dentro de las zonas de mayor desempefio del sector, en
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contraposicién a organizaciones como Siemens, que durante los afios 2007-2010 ha
permanecido con indicadores negativos, que evidencian resultados operacionales muy
inferiores y compromiso considerable de su perdurabilidad en e! mercado.

De lo anterior, se puede concluir que et desempefio general del sector ha sido fluctuante a
través del tiempo, haciéndose mas notable en los Gltimos afios examinados, mostrando una
fuerte caida de la rentabilidad en el Gltimo afo. Este panorama permite cuestionar las practicas
operativas y las decisiones estratégicas de! sector.

En consideracion a lo anterior, podria decirse que, si bien las empresas aqui analizadas
corresponden a organizaciones multinacionales, con amplia participacion en mercados
extranjeros, como es el caso de Siemens Healthcare, dicha condicion no conlleva
necesariamente a la consecucion de estados financieros superiores, sino que pone de frente a
las organizaciones a la realidad de cada uno de los sectores econdmicos a los que se
encuentran afiliadas, produciéndose asi una relacién causa/efecto entre la situacion del
mercado y el entorno normativo; entre otros factores determinantes y los balances financieros
resultantes.

La tabla antes descrita permite ver la evolucion en el indicador ROA a través de los afos,
mostrando de manera grafica la alta variabilidad que presentan las empresas, de cara a sus
estados financieros, y la manera en la que se invierte el dinero con fines estratégicos que
aumenten la productividad, en pro de la consecucion de un liderazgo sectorial. En cada uno de
los gréficos aparece una menor participacion de la empresa Siemens, teniendo en cuenta que
su relacién utilidad/activos presenta importantes valores negativos, que la sitian en las areas
mas reducidas de la figura radial, resaltandose la participacion respecto al ROA de las demas
organizaciones.

Supuestos del mercado

Dentro de los supuestos del mercado, se enuncian los paradigmas que se encuentran en el
sector, que son todos los factores claves de éxito que han venido siendo utilizados a lo largo del
tiempo por las empresas del sector como una manera de mejorar sus niveles de desempefio y
rendimiento——, o por requisitos normativos y legales. Estos factores pueden convertirse en
paradigmas que generan imitacion. Los supuestos del sector estudiado son:

» Los productos de tipo audiolégico solamente se pueden comercializar a través de terceros que
actlien como intermediarios, luego de la realizacién de pruebas diagnésticas especificas.

« Las empresas de insumos audiologicos deberan cumplir con los requisitos de importacion,
declaracion y pago de impuestos para el ingreso de mercancias al pais.

« Los productos auditivos comercializados por las empresas deberan estar debidamente
registrados por el INVIMA (instituto Nacional de Vigilancia de Medicamentos y Alimentos), y su
distribucion debera estar autorizada para centros especializados.

« Las empresas dedicadas a la fabricacion de estos equipos deberan contar con centros de
investigacion o tener aliados para este fin, que les permitan tener un mayor acercamiento a ias
necesidades de los pacientes con deficiencia auditiva.

« Estas empresas deberan contar durante la fabricacion de insumos audiologicos con
elementos de ailta tecnologia que les permitan {a manufactura de productos de calidad y con
alta precision.

4.3 ESTUDIO DE PRECIOS:

Para la determinacion del presupuesto estimado que soporta el valor del contrato a celebrarse,
se tuvieron en cuenta los precios referencia de los siguientes aspectos

¢ Precios Historicos (Contratos anteriores del Hospital Militar )

» Consuita SECOP

e Precios del Mercado (Cotizaciones)

4.3.1 Precios Histéricos (Contratos anteriores del Hospital Militar )

De acuerdo ai reporte y antecedentes de la Entidad a continuacion se evidencia la adquisicion
en los (ltimos afos del mismo objeto; “ADQUISICION DE AUDIFONOS CONVENCIONALES
PARA SER ADAPTADOS EN PACIENTES CON HIPOACUSIA NEUROSENSORIAL LEVE
MODERADA CON PTA DE 30 DB DEL ESTABLEIMINETO PUBLICO HOSPITAL MILITAR
CENTRAL, tal y como se describe a continuacion:
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Orden de Compra Orden de Crden de
No Compra No Compra No
IHOCOQ0000014 | 1I30C0000000148 | I40C0000000195
el Hospital Militar Central CONTRATISTA
requiere contratar la CONTRATISTA
Adquisicion de Audifonos Por STARKEY ﬁggﬁﬁg C%?S,TC?QJLSJA
Convencionales para el Suministro | | ABORATORIES
! 21504001 servicio de Hasta Agotar COLOMBIA COLOMBIA LTDA
Otorrinolaringologia del Presupuesto LTDA
Establecimiento Pabiico Valor Unitario$ | Valor Unitario $ | Valor Unitario $
Hospital Militar Central 585.000 800.000 800.000
Total Total
Tog?zlgrgosg%%%sto Presupuesto Presupuesto
U $4.000.000 $20.000.000

NOTA: En los procesos antes descritos se aplico y ejecuto a valores unitarios por el item de
acuerdo al objeto del proceso hasta Agotar el Presupuesto Asignado de cada vigencia por
tratarse de un suministro; Sin embargo, para el afio 2013 el valor inicial del Contrato fue de
$12.000.000 y el numero de Ia orden descrita anteriormente corresponde a una adicion hecha al
Contrato Inicial y para el afio 2014 se gjecutd en las condiciones antes descritas.

4.3.2 Consulta en el SECOP

Una vez realizada la consulta en la Plataforma de Contrataciéon del SECOP a fin de establecer
que otras Entidades del Estado adelantaron procesos de contratacion para la adquisicion de
bienes y/o servicios similares a los requeridos en el presente estudio, se evidencio el siguiente
resultado:

Contrato

Contratacion | UNITRON ADQUISICION DE _ AUDIFONOS

Minima HEARING CONVENCIONALES PARA SER | HOSPITAL $ 12.000.000
Cuantia COLOMBIA ADAPTADOS EN PACIENTES CON | MILITAR CENTRAL | Pssos
LTDA HIPOACUSIA NEUROSENSORIAL

LEVE - MODERADA CON PTA DE
30 Db DEL HOSPITAL MILITAR
CENTRAL.

4.3.3 Precios del Mercado (Cotizaciones)

Para efectos del estudio de mercado del(os) bien(es) y/o servicio(s) a adquirir, esté se aplicd en
campo y se establecidé contacto con la(s) empresa(s) en capacidad de proveer el bien y/o
servicio requerido, y con la(g) cual(es) se realiza el analisis de la(s) cotizacion(es) allegada(s)
con las empresas gue se relacionan a continuacion:

—
N EMPRESA DIRECCION TELEFONO GORREQ ECTRONICO
DISORTHO Dispositivos Calle 84 No19A | 6168026Ext3025 . .
! Médicos 20 13142987168 Monica zarate@disortho.co
STARKEY
2 LABORATORIES Calle 1F‘,2i‘ig‘g 15-29 2154043 ‘alexandra_trujilo@starkey.com'
GOLOMBIA

4.3.3.1 Estudio Economico del Bien o Servicio a Adquirir
De acuerdo a la informacion anterior, se allegaron las cotfizaciones de las Empresas antes

descritas con las cuales se realiza el estudio correspondiente y el analisis que se describe a
continuacion:
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VUItlmo Disortho Starkey
alor de . e .
Dispositivos Laboratories
Compra Meédicos Colombia Ltda
26/09/2014
Vaio Ca Vir Vir
DESCRIPC r IVA ivA
N SO [IONDEL | CARACTERISTCAS | Unit ur L™ | vator [ (En it tvalor [(En [ Car
o | INTER “BIEN” O | TECNICAS ario ario _Unitar caso | . _Unitar caso | .
NO “SERVICI | REQUERIDAS Exen Total io de Total |1© de Total
o~ to Apli Apli
IVA car) car)
-AUDIFONOS  QUE
1osar |5 DFON fcuBran  ToDOS|  $| $ $| 3 $
1 0012 | CONVENC LOS MODELOS| 800.| 800.| 1 [1593.| $0|1593.]1.800.| $0]1.800.
IONAL CONCHA, 000{ 000 040 040 000 000
CANAL CiC)
BTE, ESTANDAR, A
DAPTACION
ABIERTA BTE, CON
RECEPTOR EN
CANAL (CON TODO
TIPO DE PILA)
-COBERTURA DE
TODO TIPO DE
PERDIDA HASTA 120
dB
-MULTIPROGRAMAS
-DIGITALES
-PROGRAMABLES
-WDRC AGCO
-SISTEMA DUAL
DE MICROFONO
-REDUCCION  DEL
RUIDO
-RESALTE DEL
HABLA
-REDUCCION DE
RUIDOS MOLESTOS
-REGISTRO DE
DATOS
-KIT DE
MANTENIMIENTO DE
AUDIFONOS PARA
NINOS Y ADULTOS.
-MULTICANAL 18
CANALES 18
BANDAS Y/O LIBRE
DE CANALES
-SISTEMAS DE
ALARMAS PARA
PILA BAJA, CAMBIO
DE PROGRAMA Y
TELEBOBINA
; - $ $ $
Baterias (Accesorios) 6 1000| 160! 6.960
Valor Unitario Total $ $
Incluide  Accesorios 1.600. 1.800.
+VA 000 000

NOTA: De acuerdo a las cotizaciones allegadas para el presente proceso, estan se encuentran
valoradas a Precio unitario por Audifono convencional, Por lo tanto, para el presente Proceso
se tendra en cuenta el Valor Unitario por Audifono Convencionat. Se aclara, que los Audifonos
a adquirir se encuentran excluidos al Impuesto a las ventas o importacion de conformidad con
el Articulo 424 Bienes que No Causan el Impuesto del Capitulo Il del Estatuto Tributario (LEY
1607/2012)
4.3.3.2 Cuadro Comparativo dela Variacion del Délar US. para el Presente Proceso

vir US vir Us

26-09- 27-03- |Variacion
2014 2015

2.019,76 | 2.556,85 | 21,01%
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Dada las condiciones del Proceso y en virtud a la variacion del US Délar para | adquisiciéon de
material importado y Audifonos Convencionales o sus partes, su adquisicion se hace a traves
de multinacionales con participacion en mercados extranjeros por lo que se requiere
compensar econtémicamente y reconocer la variacion de su valor por los efectos antes
descritos.

Las cotizaciones allegadas para el presente proceso se encuentran valoradas a Precio
unitario obedeciendo a las especificaciones técnicas y necesidades del Servicio de Otorrino, sin
embargo, no fueron tenidas en cuenta en razon a la diferencia e incremento que presentan
respecto de la Gltima compra.

4.3.4 Precio de Referencia

Para la proyeccion de! precio de referencia se analizaron los precios de mercado de las
cotizaciones allegadas y avaiadas por el Comité Técnico Estructurador; Por lo tanto y de
acuerdo con la normatividad vigente y las politicas establecidas por la Entidad a fin de soportar
los estudios previos y el Estudio Econémico, se procede a determinar el Precio de Referencia
de acuerdo al resuitado del anélisis del Mercado que a su vez es el producto de la
actualizacion del valor unitario del equipo exento IVA de Ia ultima compra ajustado en el
21.01% por efectos del incremento del Dolar US a la fecha sumado al valor del porcentaje de!
IPC 3,66 como cerro en el 2014. En conclusién, el Comité Econémico estabiece como
PRECIO DE REFERENCIA de acuerdo a los resuitados del calcule que se describen a
continuacién:

Calculo que Determin.a el Precio de PRECIO DE REFERENCIA
Referencia
I;lcrement V/r Unitario ¥§{zlr Unitario
A Total
DESCRIPCION | CARACTERISTCA Porcentua Valor IPC | Incrementado | Valor
ﬁu?rlljsfn?o DEL “BIEN” O | S TECNICAS ?AN I del 21% g‘::’gf;‘ado"r 2014 Por Unitario
“SERVICIO” REQUERIDAS sobre el AP 3,66 Correccidn Total
correccion del
valor us us +1PC
Histérico ) 3,66
AUDIFONO
119641001 AUDIFONO
3 EONVENCIONA CONVENCIONAL 1 $ 168.000 $968.000| $35428 | $1.003.429]%1.003.429
Baterias
(Accesorios) 1 $1.000
Vir IVA Baterias
16% $ 160
Valor Unitario
Total Exento WA
+ Vir  Unitario $ 1.004.589
Batetia Incluido
VA

Se aclara que la adjudicacion del Presente Proceso y contrato que se derive se aplicara a la
oferta que cumpia con el Precio de Referencia establecido por la Administracion y su
ejecucidn se aplicara y ejecutara a valores unitarios ofertados y adjudicados por tratarse de
un proceso por suministro que no determina cantidades; toda vez que estas se determinan en
la ejecucién del mismo hasta agotar el presupuesto asignado.

En caso_de que el valor Unitario ofertado permita la_adquisicidon de _mayores cantidades, |a
administracion podra incrementarias hasta satisfacer sus necesidades siempre y cuando ho
supere el presupuesto total asignado.

NOTAS:

« las propuestas deben contener valor Unitario por item (servicio requerido) Excliuido VA
Ei valor unitario Exciuido VA del bien no podra superar el Precio de Referencia
establecidos por la Entidad.

s Los valores unitarios que el proponente relacione, deben tener una vigencia igual al
tiempo de ejecucidn de Ia orden de servicios;

« El valor total de la oferta, servira para la comparacion y calificacién de las propuestas,
mas no para determinar el valor de la orden de servicios, toda vez gue el mismo se
realizara hasta por el valor del presupuesto oficial.
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e La propuesta econémica debera ser presentada por escrito y en medio magnético en
hoja electrénica (programa Excel, sin celdas o férmulas ocuitas y el valor aproximado al
entero al igual que el valor total aproximado al entero (cuando aplique)

e La adjudicacion se realizara de manera giobal a un solo oferente

4.3.5 Cubrimiento de la Necesidad

El comité econdémico estructurador teniendo en cuenta el analisis de precio histérico y/o
cotizaciones de los bienes o servicios a adquirir respecto de la necesidad del servicio o area,
concluye que frente a la necesidad requerida por el servicio y pacientes en espera se proyecta
el total de unidades a satisfacer en cantidad para bienes y en meses para servicios,
diligenciando el siguiente cuadro:

-~ DELBIENG-. - : PROYEGTADA' | DEFICIT
SERVICIO AADQUIRIR - |
AUDIFONO ]
1| 1196410013 | 4243513 | cuurn S iana: | UNIDAD 12 29 0 100%
B

4.3.6. Valor estimado del contrato. -

Como resultado del Estudio de Mercado y de acuerdo a la modalidad de adquisicion de los
bienes, el Presupuesto oficial para el presente proceso de contratacion es de ($30.000.000)
TREINTA MILLONES DE PESOS M/CTE Excluido IVA, y todos los tributos que se generen
con ocasion a la celebracion, ejecucion y liquidacion del contrato; Adicionalmente, por tratarse
de un contrato por Suministro su ejecucion se aplicara hasta agotar el Presupuesto asignado.

FLAZO DE EJECUGION DEL CONTRATO

-
El plazo d€ ejecucién para la entrega del objeto de la Orden de Servicio es 31 DE DICIEMBRE
DE 2015 o hasta agotar presupuesto, contado a partir del dia habil siguiente a la suscripcion
del acta de inicio suscrita por el Supervisor del Contrato y expediciéon del Certificado de
Registro Presupuestal.

El lugar de entrega ser en las instalaciones def Hospital Militar Central, ubicado en Transversal
3 No. 49-00 Bogota, D.C.

Ef Hospital Militar Central cuenta con el Certificado de Disponibilidad Presupuestal No:
del de de 2015 -

7. LAS GARANTIAS QUE LA ENTIDAD ESTATAL CONTEMPLA EXIGIR EN_ EL
 PROCESO DE CON ( '

De conformidad con lo establecido articulo 7.° de la Ley 1150 de 2007, el cual sefiala que la
garantia Unica de cumplimiento, no es obligatoria en los contratos de empréstitos,
interadministrativos, en los de seguros y en aqueilos cuyo valor sea inferior al diez por
ciento (10%) de la menor cuaniia, y en concordancia con lo establecido en el articulo 87 del
Decreto 1510 de 2013 contempla [a exigencia o no de garantias. “La Entidad Estatal es libre de
exigir o no garantias en el proceso de seleccién de minima cuantia y en la adquisicién de
Grandes Superficies”.

e

No obstante, EL HOSPITAL una vez analizadas las caracteristicas, especificaciones técnicas
de los elementos solicitados, requiere la constitucion de garantia en una compafia de seguros o
entidad bancaria legalmente constituida en Colombia, dentro de los tres (3) dias habiles
siguientes a la fecha de perfeccionamiento de aceptacion de la oferta y publicacion de la misma
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en ef SECOP, a favor de EL HOSPITAL MILITAR CENTRAL, de acuerdo al Decreto No. 1510
de 2013, articulo 116, garantizando los siguientes amparos y valores:

: 7

Equivalente al plazo de

Cumplimiento 20% Sgr?trreat?: valor total del elecucion del contrato y cuatro
{4) meses mas.

[ 8. ANALISIS DE RIESGO Y FORMA DE MIT

De acuerdo a io estipulado Articuio 20 numeral 6 del Decreto 1510 de 2013, se deberan prever
todos los riesgos involucrados en la contratacién; sin embargo en su mismo articulado se indica
taxativamente la no aplicacién del mismo en la contratacion por minima cuantia.

En los procesos de minima cuantia adelantados por el Hospital Militar Central ha minimizado los
posibles riesgos existentes, dando aplicacion a los siguientes lineamientos:

+ Se estabiecido una forma de pago de tal manera que sblo se efectlie el mismo, una vez se
produzca la entrega del bien y/o recibo del servicio a entera satisfaccion.
Consignando clausulas de multas y penal pecuniaria en la Aceptacién de Oferta.

e FEstricto y permanente acomparfiamiento por parte del Supervisor designado por el
Ordenador del Gasto

E! Hospital Militar Central cancelara e! valor de los bienes fo servicios, dentro de los treinta (30)
dias calendario siguientes al recibo a satisfaccion de los bienes /o servicios, previa presentacion
de la respectiva factura, acompafiada de acta suscrita por el Supervisor de! Contrato y el
contratista o su delegado, donde se registre: - dia, precio unitario de los elementos entregados
incluido VA, y valor total de la factura, cupo de PAC, y cumplimiento de los demas tramites
administrativos a que haya lugar.

Asi mismo, debera anexarse certificacion del pago de aportes parafiscales debidamente
certificados por el representante legal o el revisor fiscal a fecha 30 del mes vencido anterior a la
fecha de pago. En caso de persona natural debera allegar copia de la planiila de pago a
seguridad social, con el respectivo comprobante de pago, el ingreso base de cotizacién debe
ser sobre el 40% del valor mensual facturado.

11. DESIGNACIONE:

Gerente de Jefe de : . .
Proyecto ELC:(;(;O Silva Servicio Otorrinolaringologia &

Doctor '
| Leonardo Elias Otdlogo Otorrinolaringologia J |/
//f " Qrdofiez - -e?wncfclo g@rd@i 0‘
Camités Abbgada Angela Comite .
Tunjano Reyes juridico Gestion Contratos

WL ‘FQ
co. Cesar Jair Comité .
Perez Hurtado econdmico Gestion Contratos ( JZ&/’X'
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