MINISTERIO DE DEFENSA NACIONAL

MINISTERIO DE DEFENSA NACIONAL
HOSPITAL MILITAR CENTRAL
SUBDIRECCION ADMINISTRATIVA

Bogota, Febrero de 2015

A continuacion, se presenta el estudio previo de conveniencia y necesidad reque ido conforme a lo dispuesto
en el articulo 25, numeral 12 de la ley 80/93,/articulo 87 de'la Ley 1474 de 2011 y el decreto 1510 de 2013;
articulo 20, para adelantar un proceso de seleccion y la consecuente celebracion del contrato requerido.

1. ANTECEDENTES —|

Actualmente el Hospital Militar Central y la Unidad de Informatica dentro de los servicios informaticos
prestados a los usuarios internos tiene el correo electrénico corporativo, el cual no es ofrecido al 108% de los
funcionarios de la entidad por lo que no esta configurado en un ambiente de alta disponibilidad a los usuarios
que lo utilizan, es asi como este actualmente solo llega a 518 usuarios de la red HOMIC de la cual el 100 %
es personal administrativo, y ningn funcionario del area asistencial tiene correo electronico, con esta
adquisicion lo que se pretende es que cerca de 1500 funcionarios tengan la Ultima version de correo
electronico Microsoft Exchange en un ambiente de alta disponibilidad y que ‘sea el tnico medio confiable y
eficaz para el intercambio de informacion dentro de la entidad y hacia otras entidades. Con esta adquisicion
no solo tendriamos el servicio de correo electronico institucional en cada uno de los colaboradores de la
institucion si no que seria una herramienta fundamental para contribuir en el desarrollo de la politica de cero
papeles que actualmente adelanta la entidad. Adicionalmente con la adquisicion de esta herramienta y la
configuracion a realizar podriamos avanzar en la implementacion de la politica de seguridad informatica.

2. DESCRIPCION DE LA NECESIPAD QUE LA ENTIDAD ESTATAL PRETENDE SATISFACER CON EL
PROCESO DE CONTRATACION

Con esta adquisicion el Hospital Militar Central podra entregar una cuenta de correo electronico corporativo &
cada uno de los funcionarios de la parte asistencial de la entidad asi como también a los usuario de la parte
administrativa que aun no la poseen, asi mismo tendriamos una plataforma en alta disponibilidad con el fin de
que este servicio sea confiable y este siempre disponible para nuestros usuarios!”

3. DESCRIPCIQN DEL OBJETO A CONTRATAR CON SUS ESPECIFICACIONES ESENCIALES Y LA
IDENTIFICACION DEL CONTRATO A CELEBRAR.

3.1 OBJETO

El Hospital Militar Central requiere adquirir dos licencias de ExchgSvrStd LicSAPk OLP NL Gov y 620
ExchgStdCAL LicSAPk OLP NL Gov DvcCAL.

3.2. ESPECIFICACIONES TECNICAS:

No

No. REQUERIMIENTOS TECNICOS MINIMOS OBLIGATORIOS CUMPLE FOLio

Y,
Licencia ExchgSvrStd LicSAPk OLP NL Gov

1 Se debera entregar dos licencias registradas en la pagina de Microsoft a nombre
del Hospital Militar Central,

ExchgStdCAL LicSAPk OLP NL Gov DvcCAL




Se deberan entregar registradas en la pagina de Microsoft a nombre del Hospital
Militar Central 620 Licencias.

OTROS REQUERIMIENTOS Y GARANTIA

El oferente deberé entregar dentro de la oferta certificado expedido por Microsoft
11 | en el que se indique que el licenciamiento a adquirir quedara a nombre del Hospital
Militar Central y que este es perpetuo.

3.3 IDENTIFICACION DEL CONTRATO A CELEBRARSE -
El contrato a celebrarse es de Compraventa

3.4 Origen de los Bienes: Los bienes a adquirir son de origen extranjero puesto que la contratacion se refiere
a un producto Microsoft.

Garantia_Técnica

El Interesado junto con la oferta debera anexar en documento independiente, la Garantia Técnica y término
de respuesta para el (los) item(s) ofrecido(s), debera ser suscrita por EL INTERESADO, asi:

1 Que ampare la calidad del bien a adquirir.

2 Que ampare las especificaciones técnicas del servicio y/o bien ofrecido

3 Que ampare el software/hardware actualizado durante la vigencia del contrato y seis 6
meses mas. /

Término de Respuesta de la Garantia Técnica

El término de respuesta a la garantia técnica no debe ser superior de Ocho (8) horas habiles, contados a
partir del requerimiento hecho al contratista por parte del ordenador del gasto del Hospital Militar Central
previo informe del supervisor.

Estaran a cargo del contratista todos los costos en que deba incurrir en el cumplimiento de su deber de
garantia, de lo contrario no se aceptara la garantia técnica sino que se hara efectiva la garantia Unica de
cumplimiento por el amparo de calidad del servicio y/o bien adquirido.

Acreditacion de la Experiencia /'

La experiencia del Interesado deber ser acreditada con los siguientes Documentos y debe contener los
siguientes lineamientos:

1. MINIMO dos (2) contratos ejecutados con su respectiva certificacion, donde se acredite el
cumplimiento.

2. Las certificaciones de la experiencia aportada, deben ser suscritas por el funcionario competente
en caso de personas de derecho Publico y/o del representante legal en caso de personas de
derecho privado y contener como minimo la siguiente informacion:

» Objeto del contrato (el cual debe corresponder con los servicios y/o bienes ofertados en
el presente proceso de seleccion).

e Valor del contrato (el cual no debe ser inferior al 30% del presupuesto asignado para
este proceso)

e Constancia de cumplimiento a satisfaccion.

3. La experiencia que se acredite debe adquirirse dentro de los dos (2) afios anteriores a la fecha del
cierre del presente proceso de seleccion.

Unicamente se podra acreditar la experiencia requerida cuando el Interesado haya desarrollado de
manera directa las actividades que constituyen tal experiencia para el presente proceso.




Dentro del componente de aplicaciones, una de las principales iniciativas del Plan Vive Digital es la de
Fortalecimiento de la Industria de Tecnologias de la Informacion (Tl) del pais, iniciativa FITI, haciendo la
precision de que en el contexto internacional, la industria Tl hace referencia a la industria de software y
servicios asociados.

La Vision Estratégica del Sector (VES) se convierte en la dimension estratégica de partida, puesto que el
sector requiere identificar y seleccionar los focos de especializacién que le permitiran afiadir valores
agregados importantes en la comercializacion nacional e internacional de los productos y servicios de esta
industria.

Este Plan Estrategico de Mercadeo y Ventas para el sector de software y servicios asociados sirve de guia
para focalizar y conducir la aplicacion exitosa del negocio de software y servicios asociados,
contextualizandola a las necesidades de Colombia y sus regiones, a sus capacidades y sus fortalezas tanto
existentes actualmente como con potencialidad de desarrollo en el futuro inmediato. El Plan identifica los
segmentos de mercado més prometedores para Colombia y sus regiones en el contexto actual y propone las
actuaciones consideradas esenciales para lograr que el impacto positivo de las intervenciones plblicas sea
maximo.

La aplicacion del software y servicios asociados en el mercado es tremendamente heterogénea.
Practicamente el 100% de las actividades pueden ser objeto de aplicacion de las TI: se aplican para mejorar
la productividad y calidad de los procesos empresariales; el software se embebe en los productos y
soluciones de todo tipo haciéndolos mas sofisticados y mas inteligentes; o contribuyen para crear redes TIC
que interrelacionan proveedores y consumidores de servicios digitales de manera que era inimaginable hace
pocos afios. Estén tan presentes en la sociedad y en las empresas que incluso acaban por modificar los
habitos sociales, transformando radicalmente en algunos casos los propios negocios o creando negocios
completamente nuevos.

Este indice de competitividad mide una serie de factores que permiten calificar el rendimiento de la industria
Tl por paises: entornos comerciales generales, infraestructura de TI, capital humano, investigacion y
desarrollo, entorno legal y apoyo publico para el desarrollo industrial.

Mercado de Oportunidades. El sector de software y servicios (Tl) es una industria global de US$ 750,000
MM que se espera continlie creciendo entre el 7-8%. Paises emergentes tienen la oportunidad de jugar un
papel importante en varios sub-segmentos de esta industria. /

Las organizaciones de todo tipo, empresas o administraciones, modernizan sus procesos con las Tecnologias
de la Informacién, bien adquiriendo paquetes de software y configurandolos a sus propias necesidades, bien
contratando servicios de consultoria o de desarrollo a medida a sus necesidades o bien creando sus propios
departamentos de T, solos o con proveedores externos. Con relacion a este eje de aplicacion de las TI, todas
las organizaciones son potencialmente mercados relevantes para este Plan Estratégico de Mercadeo y
Ventas de software y servicios asociados ya que todas las organizaciones demandan la mejora de calidad y
productividad de sus procesos empresariales.

La evolucion del mapa del sector, donde van apareciendo agentes nuevos en negocios “digitales” pero que
tienen dificil encaje en los codigos ClIU (Clasificacion Internacional Industrial Uniforme), hace que la
caracterizacion del Sector de software y servicios asociados resulte compleja. Para este Plan se han tomado
fundamentalmente las referencias recientes de FEDESOFT (2011 y 2012) y del propio Ministerio MINTIC

(2012).




También podra acreditarse la experiencia cuando las actividades comespondientes hayan sido
gjecutadas por el Interesado o por uno de sus miembros bajo la modalidad de consorcio o union
temporal.

4. MODALIDAD DE SEL!ECCIf)N DEL CONTRATISTA Y SU JUSTIFICACION, INCLUYENDO LOS
FUNDAMENTOS JURIDICOS

La Ley 1150 de 2% "Por medio de la cual se introducen medidas para la eficiencia y la transparencia en la
Ley 80 de 1993 y‘se dictan /otr’as disposiciones generales sobre la contratacion de la Administracion Publica”,
y el Decreto 1510 de 2013, “por medio del cual se reglamenta el Sistema de compras y contratacion Pablica”
introduce nuevas e importantes aplicaciones a la mencionada Ley entre otros:

* Se establecen cinco (5) modalidades de seleccion para contratar con el Estado: - Iicitaciénﬁ:blica; -
seleccion abreviada; - concurso de méritos; - centratacion directa; y minima cuantia.

Que mediante resolucion No. 003 del 05 de eﬁéro de 2015, se-precisan las cuantias para la vigencia de
2015 en materia de Contratacion Estatal para el Hospital Militar Central

De acuerdo con lo sefialado en las normas anteriores, se precisa que la escogencia del contratista para la
ejecucion del objeto que trata el presente estudio, se adelantara a través de la modalidad de SELECCION

ABREVIADA DE MENOR CUANTIA’ establecida en el Articulo 2-de la ley 1150 de 2007y en el articulo 59 e

del Decreto 1510 de 2013/%eniendo en cuenta la naturaleza y cuantia del contrato, y en atencion a que el
presupuesto oficial previsto para el presente proceso de seleccion, no sobrepasa la menor cuantia de la
Entidad, se concluye que la seleccion del contratista se realizara mediante seleccion abreviada de menor
cuantia, la cual se regira por lo dispuesto en la Ley 80 de” }993 y 1150"de 2007 y el Decreto 1510 de 2013 y
demas normas que las modifiquen sustituyan y adicionen.

5. VALOR ESTIMADO DEL CONTRATO Y LA JUSTIFICACION DEL MISMO

5.1. VALOR TOTAL ESTIMADO

El presupuesto estimado para el presente contrato sera de CIENTO/ CINCUENTA MILLONES DE PESOS
M/CTE ($150.000.000,00, para el presente proceso de contratacion. /

TOTAL PRESUPUESTO

$150.000.000,00 -

5.2 ANALISIS DEL SECTOR - ESTUDIO DEL MERCADO
5.2.1 ANALISIS DEL SECTOR

El HOSPITAL MILITAR CENTRAL como entidad juridica, con autonomia administrativa y financiera, adscrita
al Ministerio de Defensa Nacional adelanta la adquisicion de bienes y servicios en aras de cumplir con los
fines de la contratacién estatal y del Estado Colombiano tal como lo establece la Ley 80 de 1993, por lo
anterior y tal como fue justificado en los fundamentos juridicos del presente documento la modalidad de
contratacién para la adquisicion de dos licencias de ExchgSvrStd LicSAPk OLP NL Gov y 620
ExchgStdCAL LicSAPk OLP NL Gov DvcCAL, sera por Seleccion Abreviada de menor cuantia.

El Ministerio de Tecnologias de la Informacion y las Comunicaciones, Ministerio TIC, ha puesto en marcha el
Plan Vive Digital que busca que el pais dé un gran salto de prosperidad democratica mediante la masificacion
de las tecnologias e internet. Este Plan se encuentra estructurado en torno al ecosistema digital, el cual es un
modelo referencial desarroliado por el Banco Mundial conformado por cuatro componentes que interactiian
unos con otros y los cuales, al ser estimulados simultaneamente, generan un crecimiento y fortalecimiento del
sector TIC (Tecnologias de la Informacion y Comunicaciones). Esos cuatro componentes son: infraestructura,
servicios, aplicaciones y usuarios.




Unas 2.000 empresas. Unos 1.800 = Comercializacion, * Sinalta * Actividades de
millones US5 en 2011 (aprox. 0,4% parametrizacidn y especializacion consultoria en
s/PIB) configuracidn de en el desarrolio servicios de
Tamario: 55% micro, 34% pequefia, 9% software de productos y informatica y
mediana y 2% grande, empaguetads servicios suministros
Ubicacion: Cundinamarca: 64,6%; importado empaquetados = Actividades de
Antioquia: 15,3%; Pacifico: 7,6%; ¥ Servicios de gestion [Ty
Atlantico: 4,4%; Eje Cafetero: 2,6%; consultoria y software redes
Santander: 2%, a medida

Certificacion: 48 empresas certificadas  * Gestidn de sistemas IT

CMM! v 40 ITMark {marzo 2013}, y redes

® Inversion per capita TIC en 2011 en Colombia: 254,4 USD™, Crecimiento pravisto 2013" 11% (66% HW,
13% SW, 21% Servicios}

En 2011: 58% HW, 30% Servicios Tl y 12% SW empaquetado™.

Servicios TI: outsourcing: 41%; soporte y despliegue: 26%; integracion y desarrollo: 21%; consultoria: 11%;
formacién; 1%

* SW: Aplicaciones: 43%; Herramientas implementacién y desarrolio; 31%; SW infrasstructura: 26%

* Importaciones; en 2011, 5176 millones USS$ en importaciones nacionales (EEUU, Alemania, México, Canada
e Israel) L

* Exportaciones: potencial exportador aumentando anuaimente. $106 millones USS en exportaciones
nacionales en 2011 {segmento CIIU K7220, Ecuador, EEUU y costa Rica)™
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El sector de tecnologias de informacion esta compuesto por diversas ramas de actividad que comprende
Industria, comercio y servicios relacionados, como la fabricacion, distribucion, instalacion y soporte de
hardware; los proveedores de acceso a Internet, el desarrollo y la comercializacion de software.

Segun IDC1 el ritmo de crecimiento del mercado de las T.I, a nivel mundial esta en el orden del 10%. El
mercado latinoamericano es del orden del 3% del mundial aunque su crecimiento esperado sea entre el 5% y
el 10% hasta el afio 2.004.

Este mercado no solo se ha ampliado por la creciente interdependencia de la informatica con las
telecomunicaciones, sino también se ha transformado por razones de coexistencia, frente a un entorno
sumamente agresivo y cambiante en términos de competencia, avances tecnologicos y modificacion cultural;
a esto se le une la introduccion del Intemet, que abre oportunidades de negocios a través del comercio
electronico en sus distintas modalidades.

MODELO DE OFERTA DET.I

El modelo de la oferta exportable es un esfuerzo por posicionar todas las empresas que conforman el
mercado de las T.| divididas en varios modelos de negocios de acuerdo al giro y la actividad principal de las




mismas, en términos de su facturacion por los conceptos de equipos, software, servicios y las diferentes
categorias que integran cada uno de estos rubros.

Al analizar la cadena de la oferta de la industria se obtuvo tres grupos que incluyen:

Fabricantes (Hardware y software), proveedores de servicios y los canales de distribucion. En términos
generales el sector informético abarca las siguientes lineas de negocios:

Hardware
e PCs
s  Periféricos
e  Suministros
e Servidores
e  Computadores Portatiles

Software
e PC Business Software
e Packaged Software
e  Custom Software

Distribution
e  Mayoristas
e  Minoristas
o Resellers

Vars ( Distribuidores de Valor Agregado)

e ServiciosEn Tl

o  Consultaria en sistemas
Integracion de sistemas
Desarrollo de software a la medida
Outsourcing de sistema
Servicio de procesamiento
Educacion y Capacitacion
Mantenimiento y soporte de equipo
Mantenimiento y soporte de software
Consultoria e integracion de redes
Administracion de redes

PERSPECTIVA COMERCIAL

En Colombia la entidad encargada de fomentar este sector de la economia es el Ministerio de Tecnologias
de la informacion y las Comunicaciones (TIC), de acuerdo a la Ley 1341 de 2009, la cual disefia, adopta y
promueve las politicas, planes, programas, y proyectos de este sector.

El Ministerio adelanta iniciativas como el plan Vive Digital, entre otros, cuyo objetivo es permitir que mas
colombianos puedan acceder a computadores, tabletas digitales, teléfonos inteligentes y demas elementos
que apoyen la tecnologia, y asi facilitar el acceso a las herramientas de TIC.

El Ministerio de Tecnologias de la Informacion y las Comunicaciones, Ministerio TIC, ha puesto en marcha
el Plan Vive Digital que busca que el pais dé un gran salto de prosperidad democratica mediante la
masificacion de las tecnologias e internet. Este Plan se encuentra estructurado en torno al ecosistema
digital, el cual es un modelo referencial desarrollado por el Banco Mundiall conformado por cuatro
componentes que interactian unos con otros y los cuales, al ser estimulados simultaneamente, generan
un crecimiento y fortalecimiento del sector TIC (Tecnologias de la Informacion y Comunicaciones). Esos
cuatro componentes son: infraestructura, servicios, aplicaciones y usuarios. FUENTE. FITI



Dentro del componente de aplicaciones, una de las principales iniciativas del Plan Vive Digital es la de
Fortalecimiento de la Industria de Tecnologias de la Informacion (T1) del pais, iniciativa FITI, haciendo la
precision de que en el contexto internacional, la industria T hace referencia a la industria de software y
servicios asociados. FITI define 8 dimensiones estratégicas para lograr sus objetivos: Vision Estratégica del
Sector (VES), Investigacion, Desarrollo e innovacion (I+D+i), emprendimiento, calidad y vigilancia tecnologica
en la produccion de software, asociatividad, normatividad, talento humano e infraestructura. Mediante la
actuacion coordinada en estas dimensiones estratégicas se busca consolidar la industria de software y
servicios asociados en una industria de talla mundial.

Otros avances que se han logrado gracias al trabajo en conjunto de los Ministerios de Comercio exterior y el
Ministerio TIC, fue la eliminacion de los aranceles de importacion de los terminales con acceso a Internet
como los equipos de computo, que pasaron de 5% al 0%. La medida que entré en vigencia a partir del
primero de Enero del 2012, ha contribuido a aumentar significativamente la demanda de terminales en
estratos 2, 3, 4 en el pais.

ANALISIS DE LA OFERTA
CADENA DE SUMINISTRO
Dentro del sector de Tecnologias de la informacion, se encuentran tres actores fundamentales como son

los proveedores de la industria del Software, la industria de hardware, y el proveedor de servicios de
tecnologias de la informacion.

sesssssssnasssmasnens ol

FUENTE: Direccion de Politicas y Desarrollo de T.| -Vive Digital -Min TICS

Desempeiio del sector
Posicionamiento en apropiacion y despliegue de infraestructura de TIC

Si bien las TIC se consideran como estratégicas de cara al desarrollo de las sociedades y aun cuando la
difusion de su uso es cada vez mas extensa, la apropiacion de las TIC y el despliegue de la
infraestructura asociada, son factores alin bastante heterogéneos entre paises.

En materia de apropiacion de dichas tecnologias, Colombia exhibe indicadores aceptables y con clara
tendencia de mejora en ciertos aspectos. El pais se ha mantenido estable en el ranking mundial del NRI1,
indicador que de mide el grado de preparacion que tienen las sociedades para beneficiarse de las TIC,
ubicandose en el puesto 60 (de 133 paises) en el periodo 2009-2010, y localizandose en el puesto 7
dentro de Latinoamérica. Este indice considera tres categorias: entorno, preparacion y uso y en todos
estos tres componentes Colombia ha mejorado su posicionamiento internacional. Respecto al componente
de entorno de este indicador, Colombia ha subido notablemente su posicion en el ranking, situacion que
evidencia el buen ambiente regulatorio, fiscal y normativo, toda vez que los factores que mas impacto
tienen sobre este componente son los de carga de la regulacion gubernamental, el alcance y los efectos
de los impuestos, |a tasa total de impuestos y el tiempo para hacer cumplir los contratos.




El pais también ha mejorado en el componente de uso, especialmente por cuenta del Gobiemno a través de
los servicios de gobierno en linea2, aspecto en el cual Colombia se ubica en la posicion 9 del NRI a nivel
mundial. Especial distincion debe hacerse en este aspecto ya que en 2010 el pais ascendio 21 puestos en
el Reporte de Gobiemo Electronico Global de la ONU, ubicandose en primera posicion dentro de los
paises de la region y sobrepasando incluso a Chile.

Respecto al desarrollo de infraestructura de TIC los resultados para Colombia no son tan buenos. En el
sub-componente de entorno de infraestructura NRI el pais ha descendido 11 posiciones en el ranking
internacional entre 2004 y 2009, cayendo en ese (ltimo afo al puesto 73.

De otra parte, si bien el CSC3 ubica a Colombia en el puesto 9 dentro del grupo de economias basadas en
recursos y eficiencia, y presenta su mejor desempefio en la subcategoria de infraestructura de
consumidores (penetracion de lineas fijas y méviles y con una penetracion de

Grafica 2.1: Apropiacién e infraestructura de TIC en Colombia
(sintesis de acuerdo con los indices NRI, CSC y DOI)
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desarrollo de infraestructura.

OFERTA

Este sector ha mantenido crecimientos sostenidos en los Gitimos afios tanto en el mundo como en
Colombia. En nuestro pais, durante la Gltima década, la facturacion del sector se ha méas que triplicado, lo
cual ha implicado tambien un cambio fundamental en cuanto a los segmentos que representan el mayor
peso dentro del sector.

De acuerdo con informes de Fedesoft29, el sector de software y Tl en Colombia presenta una alta
fragmentacion, ya que méas de la mitad de las firmas que participan en el mercado son microempresas, tal
y como se puede observar en |a siguiente grafica:

Porcentaje de ampresas / tamafio

g Micro
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T Grande

Fuente: Fedesoft

De acuerdo con datos a 2009 de la Superintendencia de Sociedades, y respecto de actividades de
informatica y conexas, ninguna empresa consolida mas del 6% de los ingresos del rubro, y en orden de
tamafio por ingresos las 5 empresas méas grandes son: SAP, Computec, Unisys, Synapsis y Microsoft.
Estas 5 empresas consolidan el 21,2% de los ingresos reportados por las empresas a la Superintendencia
de Sociedades.

COMERCIO AL POR MAYOR DE BIENES Y SERVICIOS

El comercio al por mayor de maquinaria, equipo y suministros, en particular el de uso especial, tuvo un
comportamiento positivo en la Ultima década; ahora a pesar del lento camino que tomé la economia
colombiana cuando inicio el 2013 y que afecto a la industria de la fabricacion de maquinaria y equipo durante
todo el afo los niveles de ventas al exterior mejoro. Los resultados aproximados muestran una convergencia
a la estabilidad hacia 2014. Las presiones para el sector pueden provenir de la devaluacion del peso. En
efecto, importar productos o repuestos del exterior sera mas costoso, pero las oportunidades de los centros
autorizados de produccion y distribucion nacional estaran favorecidas en este caso. Segin las cifras anuales
de comercio desde 2004 al 2012 que ofrece el DANE, el comercio al por mayor de todo tipo de maquinaria y



equipo, excepto comercio de vehiculos, tiene un buen ritmo en sus ventas en comparacién al total del
comercio nacional. Estas cifras también permiten conocer una aproximacion del margen comercial por unidad
de venta que durante el periodo de tiempo mencionado se ubicd entre un maximo de 56,7% y un minimo de
50,7% para el sector, mientras que el nivel para el total del comercio entre 26% y 29%. Ademas, si se toma en
cuenta que el comercio es uno de los sectores que mayor mano de obra absorbe en la economia colombiana,
el sector de comercio al por mayor de maquinaria y equipo tiene un efecto multiplicador en este tema, dado
que ademas de la venta se complementa con el servicio de post-venta que incluye las reparaciones y
mantenimientos ulteriores al producto.

mEE comercio al por mayor dea todo tipo
de maguinaria y equipo, exceplo
comercio de vehiculos

i tOtal Cornercio

|
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Gréfica. Crecimiento anual de las ventas del comercio al por mayor de maquinaria y equipo vs. Total
comercio

En cuanto a los indicadores Macroeconémicos para la vigencia fiscal 2013 Colombia ha emprendido una
agresiva politica de integracion buscando tratados de libre comercio, de inversion, de doble tributacion, con el
animo de ampliar nuestros mercados. El pais cuenta desde hace varios afios con una clara agenda de
integracion, que se traduce en un acceso preferencial a los mercados norteamericanos, europeos,
latinoamericanos, entre otros, es decir las 2/3 partes del mercado mundial, y la Alianza para el Pacifico se ha
venido consolidando. Esta estrategia de integracion no termina con la firma de unos acuerdos. Ese es el
primer paso. Ahora es necesario administrarlos y entre sector publico y privado desarrollar una agenda
concreta que permita aprovecharlos.

Los indicadores de competitividad ubican a Colombia en una posicion intermedia en el mundo. En Ia region,
paises como Chile, México y Perl nos llevan ventaja en el ranking general. En el reporte de competitividad del
Foro Econdémico Mundial, para el afio 2013-2014, Colombia continia ocupando el mismo lugar del reporte
anterior (69), sin embargo, la muestra aumenté de 144 a 148 paises. Nuestras fortalezas segun este
indicador, estan en el entorno macroeconomico y en el tamafio del mercado. De otro lado retrocedimos en
salud y en educacion primaria y preparacion tecnologica, donde perdimos 13 y 7 puestos respectivamente.

En el indice de Competitividad Global del IMD, Colombia mejor6 4 puestos en el Gltimo afio, ocupando el lugar
48 entre 60 economias estudiadas. La politica fiscal es el indicador mejor posicionado en el ranking, y se
destaca su gran avance en este afio logrando aumentar 11 posiciones. La salud en indice de competitividad
no presento variaciones y se mantiene al igual que en la vigencia 2012 como se relaciona a continuacion:

COLOMBIA: INDICADORES DE COMPETITIVIDAD
Anuario de Competitividad Mundial 2013
Anuaria Anuario

INDNCADOR 2012 za13 Cambia

Nuamero de Paises 5% L= e i
Competitividad Giobal 52 48 4
Desempefio Econdmico 33 37 -4}
Econarmia Domeéstica 38 36 2
Comercio Exterior ag 52 -3
fnversidn Extranjera 28 33 -5
Emplec 30 30 a
Precions 34 43 -5
Eficiencia del Gobierno 50 42 2
Finanzas Publicas 30 32 -z
Politica Fiseal 27 i6 iz
Marco institucional 51 48 £
Legistarion pars los Negocio 54 52 2
Mareo Sacial BT 57 o
Eficiencia en los negocios 48 a4 a
Productividad v eficiencia 56 57 -1
FAercado Laboral 8 22 16
Finanzas 42 a1 1
Practicss Administrativas 39 3z 7
Actitudes v Valorss 45 41 4
Infraestructura 57 55 2
Infraestructura Basica 51 a7 4
infraestructura Tecnoldgica =1 55 13
infraestructura Cientifica 27 55 2
Salud y Medio Ambiente 45 45 <
|[Educacion eI 58 i

Fogete 1ha0

En términos de ingresos, a partir del 2014 se incluye el impuesto del CREE, el cual se espera que genere
recursos por $11,7 billones (incluye pago de cuotas y retenciones), los cuales tiene como destinacion
especifica la financiacion del SENA, ICBF y los sectores de salud, educacion e inversion social en el sector
agropecuario. También para el 2014 se prorroga el Gravamen a los Movimientos Financieros el cual se
espera que genere recursos por $3,1 billones con destino al sector agricola. En el caso del impuesto de renta




se proyecta recursos por $18,8 billones (incluye pago de cuotas y retenciones) con una disminucién
proyectada del -8,1%, explicado por la reduccion de la tarifa del impuesto del 33% al 25% en el marco de la
Reforma Tributaria del 2012.

El indice de Precios al Consumidor, presento variaciones superiores para el mes de enero de 2014 en Salud
en un 0,80%, como se relaciona a continuacion:
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5.2.2 ANALISIS DE LA DEMANDA

El anélisis de la demanda tiene como propésito conocer las especificaciones de los ETP demandados por las
Entidades Estatales y las condiciones de los contratos correspondientes.

El valor de la inversion del Estado en Tl a nivel nacional fue de $1,05 billones en 2012 y aumento a $1,39
billones (32,2%) en el 2013 con 493 proyectos, cifra que incluye ETP mas cualquier otra adquisicion de Tl
como sistemas de informacién, software y soluciones integradas.

La inversion en Hardware en 2013 crecid 8,2% su participacion respecto a la de 2012, la cual fue de 24,8%.
52.3 COMPRAS ATERIORES EN EL HOMIC

El hospital no ha adelantado procesos de contratacion que sean similares al objeto del presente estudio
previo.

5.2.4 CONSULTA EN EL SECOP

Colombia Compra Eficiente analizé los contratos publicados en SECOP por las Entidades Estatales para las
vigencias de 2013, 2012 y 2011. La Tabla muestra el resumen de la contratacion en ETP de las Entidades
Estatales que evidencia un crecimiento en el monto de inversion:

Tabla Contratacion Entidades Estatales 2013, 2012 y 2011 SECOP

: = tratado |
| - {en milcnes de

2041 $84 111
385 563 1.7% 840 59,1%
2013 $118 861 38.9% 820 12 4%

Fuente: SECOP, elaborado por Colombia Compra Eficiente.

Las siguientes 15 Entidades Estatales subscribieron los contratos para la adquisicion de ETP por mayor valor,
de acuerdo con lo publicado en el SECOP para las vigencias 2013, 2012 y 2011:

Tabla Contratacion Entidades Estatales SECOP

Entidades Estalalas i

ra Ecucar $112.828 11

of ce la Judicatura §$72.378 4
Municipie  de § 7 949 " 15

General de la Republica % 5.663 2 17
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DANE - Departame

y Administrativo

facional de Estadi
Agencia  Logistica de  las  Fuerzas <
ool L d 9 T 2
Kitares 32,247 1% 8
Bogata D.C. - Contraloria de Bogold 2113 13 &

{ac.

Policla Naciong! i 1% 74

By 0 Wy
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Cat

Anticguila - Gobemacion 3 1% 8
Fuerza Adres Colombiana 054 1% 33
CBF - Instido  Colomblanc de § 1991 gy n

Benestar Familiar

Fuente: SECOP, elaborado por Colombia Compra Eficiente.

La lista de contratos analizados, la mayoria de los contratos de cuantia superior a $1000 millones son
celebrados en Bogota para entregas de ETP en las diferentes oficinas a nivel regional.

También se puede ver que estas compras cuentan con condicion de precio, soporte y garantia mejores que
las de contratos de menor valor, dada la capacidad de negociacion de la Entidad Estatal al comprar altos
volumenes.

La Tabla muestra los proveedores que resultaron adjudicatarios de los contratos de ETP de mayor valor
publicados en el SECOP.

Tabla Proveedoes contratados - SECOP

sedores

thion Temporal Tecnologia pars 2

Justicia 2013 g $a2.831 i

Compumay Computer SA S 540,603 4% 5
Datapoint de Colombis 5A.8 $23 933 a3 10
NEC de Colormbia S $22 645 8% 2
Colvista S.AS. $21.353 7% 2
Compulel System Lida . 594 580 5% &
Mex Computer 3.4 Nexcom S84 48437 3% 18
BNet SAS. 88388 3% {
G- 8 § 547 2% :

55861 2% 17

55 244 1

T B4797 2

53.798 31

Linidn Temporal Tecnologia 2013 82.703 % 1
Sistetronics Lida 52342 1% 7

Fuente: SECOP, elaborado pdr Colombia Compra Eficiente.

Para el 2013, 2012 y 2011, en términos nominales la concentracion en el tipo de contratacion via adquisicion
o compra fue del 97%, esta misma concentracion haciendo referencia al numero de contratos fue del 95%.
Esto muestra que la primera necesidad a cubrir es la compraventa.

Los Procesos de Contratacion adelantados por las Entidades Estatales para adquirir ETP, en términos
nominales fueron en su mayoria por subasta inversa (84%), seguido de contratacion minima cuantia,
seleccion abreviada de menor cuantia, contratacion directa, y por Ultimo licitacion publica.

El comité economico estructurador efectud la consulta en el Sistema Electronico de Contratacion Publica,
encontrando coincidencias en el objeto del presente proceso de seleccion.

En relacion a la demanda de este servicio por parte de otras entidades estatales, el Hospital Militar encontro

los siguientes procesos contractuales relacionados con la adquisicion de licencias de ExchgSvrStd LicSAPkK
OLP NL Gov y 620 ExchgStdCAL LicSAPk OLP NL Gov DvcCAL. que se resumen en los siguientes cuadros:
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Contratante: VALLE DEL CAUCA - BIBLIOTECA DEPARTAMENTAL JORGE GARCES ROMERO
Objeto: adquisicion del licenciamiento para equipos y servicio de la Biblioteca Departamental Jorge Garcés

Borrero, con las siguientes especificaciones técnicas:
DESCRIPCION

CANTIDAD
70

80

1

150

29

10

2

Contratista: CONTROLES EMPRESARIALES LTDA

OfficeProplus 2010 SNGL OLP NL acdmc

ExchgStdCAL 2010 SNGL OLP NL acdme DvcCAL

ExchgSvrStd 2010 SNG OLP NL acdmc

WinSvrCAL 2008 SNGL OLP NL Acdms DvcCAL

WinRghtsMgtsrvesCAL 2008 SNGL OLG Acdmc DvcCAL
Windows 7 Downgrade to XP Pro
WinSvrStd 2008 SNGL OLP NL Acdmc
Valor: $ $18,000,000,00

https://www.coniratos.gov.co/consultas/detalieProceso.do?numConstancia=11-11-479448

Contratante: SOCIEDAD CANAL REGIONAL DE TELEVISION DEL CARIBE
Objeto: COMPRA DE UNA (1) LICENCIA DE WINSVRSTD 2008 LICSAPK OLP NL GOV; CINCUENTA Y
CINCO (55) LICENCIAS DE WINSVRCAL LICSAPK OLP NL GOV DVCCAL Y CINCO (5) LICENCIAS DE
WINRMTDSKTPSRVCSCAL LICSAPK OLP NL GOV DVCCAL, TODAS CON CONTRATO DE SOFTWARE

ASSURANCE.

Valor: $ 8,000,028,00
Contratita; ORACLE COLOMBIA LIMITADA
https://www.contratos.gov.co/consultas/detalleProceso.do?numConstancia=12-13-1076726

5.1 COMPRAS ANTERIORES EN EL HOMIC

No se encontraron procesos de contratacion, similares adelantados por el Hospital Militar Central,

5.3 PRECIOS DE MERCADO “COTIZACIONES”

Con el animo de realizar un estudio de mercado completo que garantice y soporte el valor del presupuesto
oficial, los comités técnico y econdmico solicitaron cotizaciones a las siguientes empresas:

ITEM

EMPRESA

DESCRIPCION
- DEL BIEN
OBRAO
SERVICIO A
CONTRATAR

VALOR
COTIZADO

DIRECCION

TELEFONO

CORREO ECTRONICO

COLSOFT

dos licencias
de
ExchgSvrStd
LicSAPk OLP
NL Gov y 620
ExchgStdCAL
LicSAPk OLP
NL Gov
DvcCAL.

$152.413.560,00

Via Siberia
- cota 100
mts Bodega
44 -45

2912000

ogrisales@colsoft.com.co

Software
ONE

dos licencias
de
ExchgSvrStd
LicSAPk OLP
NL Gov y 620
ExchgStdCAL
LicSAPk OLP
NL Gov
DvcCAL.

$150.846.537,33

Av. Cra 45
No. 97 -
50/70
Edificio
Porto 100
Oficina 901

3175385149

pedro.rodriguez@softwareone.com

Acompi
Express

dos licencias
de
ExchgSvrStd
LicSAPk OLP
NL Gov y 620
ExchgStdCAL

$148.542.625,00

Kr46 N°
143 -70
ofc. 202

2587669

Omar.rivera@acompiexpress.com
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LicSAPk OLP

NL Gov
DvcCAL.
COTIZACIONES
ITEM | DESCRIPCION DEL BIEN O SERVICIO | CANTIDAD COLSOFT SOFTWARE ONE | ACOMPI EXPRESS
1 EXCHANGE SE?&'%R ENTERPRISE 2 $ 4.291.000,00 | $ 4.253.44347 | § 4.115.987,00
2 CAL STANDARD EXCHANGE 2013 620 $ 127.100.000,00 $ 125.786.674,92 | $ 123.938.000,00

Dichas cotizaciones tienen ¢l aval del comité técnico.

Una vez analizadas las cotizaciones y cumpliendo cono requerido por el comité técnico se tomara para este
caso la cotizacion de menor valor, por cuanto es la mas beneficiosa y viable para la entidad.

5.4 PRECIO DE REFERENCIA

El comité econdmico estructurador efectud el analisis de los valores unitarios cotizados por las tres firmas,
tomando diversas medidas de dispersion para fijar los precios de referencia del presente praceso de seleccion

COTIZACIONES _
VALOR UNITARIO IVA PRECIO DE
ITEM | DESCRIPCION DEL BIEN O SERVICIO | CANTIDAD SO SEELENCLA
, | EXCHANGE SERVER ENTERPRISE . s S iPIATO0 4.272.180
2013
9 CAL STANDARD EXCHANGE 2013 620 |$ 203.038 126.441.632

El precio de referencia fue establecido al promediar las cotizaciones presentadas por las empresas cotizantes,
realizando a este resultado el incremento del IPC para el afio 2014 (3.8%), con el fin de obtener un resultado

ecuanime al mercado de software empresarial.

NOTA: La valoracion economica sera de acuerdo al ofrecimiento més favorable. La adjudicacion sera por
TOTAL de acuerdo al presupuesto asignado. No se puede superar el valor precio de referencia.

5.2 PROYECCION DE CANTIDADES

El comité Técnico estructurador, una vez analizados los precios anteriores realiza |a siguiente proyeccion.

ITE | DESCRIPCI | EXISTENCI TOTAL PROYECTADO A LIMITACION
M ON DEL ASEN NECESIDA ADQUIRIR
BIEN OBRA | ALMACEN D CANTIDA | PORCENTA | CANTIDA | PORCENTA
0 SERVICIO D JE D JE
1 | Exchange 0 2 2 100 % 0 0%
Server
Enterprise
2013
2 | CAL 0 935 620 66 % 315 34 %
Standard
Exchange
2013
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5.3 PRESUPUESTO OFICIAL Y DISPONIBILIDAD PRESUPUESTAL:

El presupuesto oficial estimado del HOSPITAL MILITAR CENTRAL para la vigencia 2014, para la ejecucion
del presente proceso contractual es de hasta CIENTO CINCUENTA MILLONES DE PESOS MONEDA
CORRIENTE ($150.000.000) respaldado por el siguiente certificado de disponibilidad presupuestal:

' Certificado
$150.00.000 e
,,,,, FECHA

143
DD-MM-AAAA

ECCIONAR LA OFERTA MAS FAVORABLE:

El procedimiento de seleccion del contratista esta sometido a los principios de transparencia, seleccién
objetiva e igualdad de derechos y oportunidades de los que se deriva la obligacién de someter a todos los
oferentes a las mismas condiciones definidas en la ley y en el pliego de condiciones.

Cabe recordar que los pliegos de condiciones forman parte esencial del contrato; son la fuente de derechos y
obligaciones de las partes y elemento fundamental para su interpretacién e integracion, pues contienen la
voluntad de la administracion a la que se someten los proponentes durante el proceso de seleccion y el
oferente favorecido durante el mismo lapso, y mas alla, durante la vigencia del contrato.

El numeral 20 del articulo 50 de la Ley 1150 de 2007 estipula que: “La oferta mas favorable sera aquella que,
teniendo en cuenta los factores teécnicos y econdmicos de escogencia y la ponderacion precisa y detallada de
los mismos, contenida en los pliegos de condiciones o sus equivalentes, resulte ser la mas ventajosa para la
entidad, sin que la favorabilidad la constituyan factores diferentes a los contenidos en dichos documentos.

-y
Por lo anterior, el paragrafo 2 del articulo 26 del Decreto 1510 de 2013, consagra que:

“...En la licitacion y la seleccion abreviada de menor cuantia, la Entidad Estatal debe determinar la oferta mas
favorable teniendo en cuenta: (a) la ponderacion de los elementos de calidad y precio soportados en puntajes
o férmulas; o (b) la ponderacion de los elementos de calidad y precio que representen la mejor relacion de
costo-beneficio...”

En las experiencias obtenidas por la Entidad para contratos de adquisicion de elementos y equipos de
proteccion personal bajo la modalidad de Seleccion Abreviada de Menor Cuantia, ha sido la mejor alternativa
en aplicar la ponderacion de los elementos de calidad y precio soportados en puntajes y férmulas.

En los pliegos de condiciones se estableceran como criterios de calificacion los aspectos de calidad y de
precios, a fravés de los cuales se busca que la Administracion escoja un proponente que cumpla con las
condiciones técnicas, financieras y juridicas que garanticen el cumplimiento del objeto contractual.

6.1. REQUISITOS HABILITANTES:

Criterio e Calificacién

Verificacion Técnica Habilitado/No habilitado
Verificacion Juridica Habilitado/No habilitado
Verificacion Financiera Habilitado/No habilitado

6.1.1. REQUISITOS HABILITANTES DE CONTENIDO JURIDICO
Los documentos se verificaran para determinar su cumplimiento o no. El cumplimiento de estos requisitos no

dara lugar a ninguna puntuacion, pero su aprobacion constituye un prerrequisito para evaluar los demas
aspectos de la oferta. Los documentos son:
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6.1.1.1. Carta de presentacion

La carta de presentacion de la propuesta sera firmada por el proponente, representante legal del proponente
0 su apoderado, si a ello hubiere lugar. Si la propuesta es presentada por una persona juridica, en union
temporal o consorcio, sera suscrita por su representante legal debidamente facultado en los términos de Ley.

AUTORIZACION PARA PRESENTAR PROPUESTA Y SUSCRIBIR EL CONTRATO.

Si el representante legal del oferente o de algunos de los integrantes de un consorcio o union temporal
requiere autorizacion de sus organos de direccion para presentar oferta y para suscribir el contrato, anexaran
los documentos que acrediten dicha autorizacion, la cual sera previa a la presentacion de la oferta.

En caso que el valor de la propuesta supere el monto de la autorizacion prevista en los estatutos para que el
representante legal pueda presentar propuesta o contratar, anexara el respectivo documento donde
previamente a la presentacion de la propuesta se le faculte contratar, minimo, por el valor propuesto.

6.1.1.2. Certificado de Existencia y Representacion Legal.

PERSONA NATURAL CON ESTABLECIMIENTO DE COMERCIO

Se consideran personas naturales con establecimientos de comercio aquellas propietarias de
establecimientos de comercio, constituidos con anterioridad a la fecha en la que venza el plazo para la
presentacion de propuestas dentro del proceso de seleccion conforme la legislacion colombiana y con
domicilio en Colombia, las que cumpliran al momento de presentacion de la propuesta los siguientes
requisitos:

a. Acreditar su existencia y representacion legal, mediante la presentacion del original de la matricula
mercantil tanto de la persona natural como del establecimiento de comercio, con fecha de expedicion
igual o inferior a quince (15) dias anteriores a la fecha de presentacién de la propuesta.

b. Acreditar mediante declaracion bajo la gravedad del juramento un término minimo remanente de
duracion del establecimiento de comercio de un (1) afio, contado a partir del vencimiento del plazo
maximo para la entrega de los bienes y/o servicios o de la vigencia del contrato.

c. Acreditar la suficiencia de la capacidad del representante legal para la presentacion de la propuesta y
para la suscripcién del contrato ofrecido.

d. Acreditar que el objeto social del establecimiento de comercio se encuentra directamente relacionado
con el objeto del contrato, de manera que le permita la celebracion y ejecucion del contrato, teniendo en
cuenta para estos efectos el alcance y la naturaleza de las diferentes obligaciones que adquiere.”

PERSONA JURIDICA NACIONAL DE NATURALEZA PRIVADA.

Para los efectos previstos en este numeral se consideran personas privadas de origen nacional las
sociedades constituidas de acuerdo con la legislacion nacional y que tengan su domicilio principal en

Colombia.
Con el fin de presentar propuesta en este proceso, acreditara las siguientes condiciones:

- Acreditar su existencia y representacion legal, a efectos de lo cual presentara el certificado de existencia y
representacion legal expedido por la Camara de Comercio de su domicilio con fecha de expedicion igual o
inferior a los quince (15) dias anteriores a la fecha de presentacion de la propuesta, en el que conste su
existencia, objeto y vigencia, y el nombre del representante legal de la sociedad o de la persona o personas
que tengan la capacidad para comprometerla juridicamente y sus facultades, y en el cual se sefiale
expresamente que el representante no tiene limitaciones para presentar la propuesta, suscribir el contrato y
comprometer a la entidad a traves de su propuesta.

- Acreditar un término minimo remanente de duracion de la sociedad, de un (1) afio, contado a partir del
vencimiento del plazo maximo para la entrega de los bienes y/o servicios o de la vigencia del contrato.

- Acreditar la suficiencia de la capacidad del representante legal para la suscripcion del contrato ofrecido.
Cuando el representante legal tenga limitaciones estatutarias, se presentaré adicionalmente copia del acta
en la que conste la decision del organo social correspondiente que autorice al representante legal para
presentar la propuesta, la suscripcion del contrato y para actuar en los demas actos requeridos para la
contratacion en el caso de resultar adjudicatario.
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- Acreditar que su objeto social principal esta directamente relacionado con el objeto del contrato, de manera
que le permita a la persona juridica celebrar y ejecutar el contrato ofrecido, teniendo en cuenta a estos
efectos el alcance y la naturaleza de las diferentes obligaciones que adquiere.

6.1.1.3. Propuestas Conjuntas
Proponentes Plurales
Se entendera por propuesta conjunta, una propuesta presentada en consorcio o union temporal.

En tal caso se tendra como proponente, para todos los efectos, el grupo conformado por la pluralidad de
personas, y no las personas que lo conforman individualmente consideradas.

Podran participar consorcios y uniones temporales, para lo cual se deberan cumplir los siguientes requisitos:

e Acreditar la existencia del consorcio o de la unioén temporal, y especificamente la circunstancia de tratarse
de uno u otro, lo cual debera declararse de manera expresa en el acuerdo de asociacion correspondiente,
sefialando las reglas basicas que regulan las relaciones entre ellos, los términos, actividades, condiciones
y participacion porcentual de los miembros del consorcio o de la unidn temporal en la propuesta y en la
ejecucion de las obligaciones atribuidas al confratista por el contrato ofrecido.

¢ Acreditar un término minimo de duracion del consorcio o de la unién temporal de dos(2) afios, contados a
partir del vencimiento del plazo maximo para la entrega de los bienes o de la vigencia del contrato.

o Acreditar la existencia, representacion legal y capacidad juridica de las personas consorciadas o
asociadas en union temporal, y la capacidad de sus representantes para la constitucion del consorcio o
union temporal, asi como de la propuesta para la presentacion, celebracion y ejecucion del confrato. Esto
para significar que todos los miembros que conforman el Consorcio o la Union Temporal deben
desarrollar una actividad industrial o comercial directamente relacionada con el objeto del proceso.

o Acreditar que cada una de las personas juridicas integrantes del consorcio o union temporal tienen un
término minimo de duracidn del consorcio o de la union temporal de dos (2) afios, contados a partir del
vencimiento del plazo maximo para la entrega de los bienes o de la vigencia del contrato.

» La designacion de un representante que debera estar facultado para actuar en nombre y representacion
del Consorcio o Union Temporal. Igualmente debera designar un suplente que lo reemplace en los casos
de ausencia temporal o definitiva.

» Los requisitos relacionados con la existencia, representacion legal y duracion de los consorcios o uniones
temporales, deberan acreditarse mediante la presentacion del documento consorcial o de constitucion de
la unién temporal en el que se consignen los acuerdos y la informacién requerida.

» Los requisitos relacionados con la existencia, representacion y capacidad juridica de cada uno de los
integrantes del consorcio o unién temporal, respecto de las personas juridicas o naturales que se asocien
en consorcio 0 en union temporal para la presentacion de la propuesta, deberan acreditarse conforme se
indica en los numerales respectivos del presente pliego de condiciones.

En todos los casos de propuestas presentadas por dos 0 mas personas naturales y/o juridicas, en las que no
se exprese de manera clara y explicita la clase de asociacion que se constituye (consorcio o union temporal),
se presumira la intencién de concurrir al proceso de seleccion en consorcio, con los efectos y consecuencias
que dicha forma de asociacion conlleve para los proponentes, de acuerdo con lo previsto en el articulo 7 de
la Ley 80 de 1993. En cualquier caso, se verificara que todos los miembros del Consorcio o la Unién
Temporal desarrollen la actividad industrial o comercial directamente relacionada con el objeto del proceso.

6.1.1.4. Garantia de seriedad de |a propuesta

Los proponentes, sin excepcion, deberan presentar esta informacion. Por el hecho de presentar propuesta y
de vencerse el plazo para la presentacion de las propuestas, se entenderé que la propuesta es irrevocable y
que el proponente mantiene vigentes todas las condiciones originales de su propuesta durante todo el tiempo
de vigencia de la garantia de seriedad de la propuesta, incluidas las prorrogas de los plazos que llegaren a
presentarse de acuerdo con el pliego de condiciones y la Ley 80 de 1993 y las prorrogas correlativas de la
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vigencia de la citada garantia, en concordancia con lo dispuesto sobre la materia por el Decreto 1510 de
2013.

Consecuencialmente, por el hecho de presentar propuesta y de vencerse el plazo para la presentacion de las
propuestas, el proponente asume las siguientes obligaciones de manera seria e irrevocable:

La obligacion de no retirar su oferta después de vencido el término fijado para la presentacion de las
propuestas (fecha y hora de cierre).

- La obligacion de ampliar la vigencia de la garantia de seriedad de la oferta cuando se prorrogue el término
previsto en los pliegos para la adjudicacion del contrato o cuando se prorrogue el término previsto para la
suscripcion del mismo, siempre y cuando esas prorrogas no excedan un término de tres meses.

- La obligacion, si se le adjudica el contrato, de suscribirlo en los términos, dentro de los plazos y bajo las
condiciones previstas en este pliego de condiciones, salvo justa causa comprobada por parte del proponente.

- La obligacion de entregar al HOMIC la Garantia Unica de Cumplimiento y demas garantias contractuales a
que hace referencia la minuta del contrato, con el lleno de las condiciones y requisitos que correspondan,
segun los términos alli previstos y conforme a lo requerido por la Ley.

- La obligacion de cumplir todos y cada uno de los requisitos establecidos para la ejecucion del contrato.

- La obligacion de constituir la sucursal en Colombia por parte de la persona juridica extranjera, que
directamente o como integrante de un consorcio o unién temporal, resulte adjudicataria del proceso, y que no
realiza actividades permanentes en el pais, dentro del termino sefialado para tal efecto en el presente pliego
de condiciones. Dicha sucursal debera constituirse, a mas tardar, dentro de los treinta (30) dias calendario
siguiente a la notificacién de la adjudicacion.

Cuando la propuesta la presente un Consorcio o Union Temporal, la Garantia de Seriedad debe ser otorgada
por todos sus integrantes y especificando el nombre del proponente plural. Articulo 113 del Decreto 1510 de
2013.

Para participar en este proceso de seleccion, la propuesta debe, estar acompafiada de la garantia de
seriedad, de acuerdo con lo establecido en las normas legales sobre la materia y en este pliego de
condiciones. La no presentacion de la garantia de forma simultanea con la propuesta, sera causal de rechazo
de esta Ultima. Esta garantia debe ser expedida o constituida a favor del HOSPITAL MILITAR CENTRAL, de
acuerdo con lo establecido a continuacion:

Amparos de la Garantia de Seriedad.

La garantia amparara al HOSPITAL MILITAR CENTRAL de los perjuicios derivados del incumplimiento de la
propuesta, en los siguientes eventos, los cuales deberan constar expresamente en el texto de la garantia:

- El retiro de la oferta después de vencido el término fijado para la presentacion de las propuestas (fecha y
hora de cierre).

- La no ampliacion de la vigencia de la garantia de seriedad de la oferta cuando se prorrogue el término
previsto en los pliegos para la adjudicacion del contrato o cuando se prorrogue el término previsto para la
suscripcion del contrato, siempre y cuando esas prorrogas no excedan un término de tres meses.

- El incumplimiento por parte del proponente adjudicatario, sin justa causa comprobada, de su obligacion de
suscribir el contrato en los términos, dentro de los plazos y bajo las condiciones previstas en este pliego de
condiciones.

- El incumplimiento de la obligacion de entregar al HOSPITAL MILITAR CENTRAL la Garantia Unica de
Cumplimiento y demas garantias contractuales a que hace referencia la minuta del contrato, con el lleno de
las condiciones y requisitos que correspondan, segln los términos alli previstos y conforme a lo requerido por
la Ley.

- El incumplimiento de cualquiera de los requisitos establecidos para la ejecucion del contrato.
- El incumplimiento, por parte del adjudicatario que sea persona juridica extranjera que no realizaba

actividades permanentes en el pais, de su obligacion de constituir su sucursal en Colombia dentro del termino
sefialado para tal efecto en el presente pliego de condiciones, cuando dicho término venza antes de la
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aprobacion de la garantia de cumplimiento del contrato, sin que dicho adjudicatario haya constituido su
sucursal en Colombia.

El HOSPITAL MILITAR CENTRAL hara efectiva la garantia de seriedad de la propuesta en caso que se
produzca cualquiera de los precitados eventos amparados, para lo cual se procedera segln lo indicado en el
Articulo 128 del Decreto 1510 de 2013 y en las normas especiales concordantes, de acuerdo con la clase de
garantia de seriedad otorgada.

Cada proponente debera constituir a favor de El Hospital Militar Central una garantia de seriedad expedida
por una entidad bancaria o una compafia de seguros legalmente establecida en Colombia, cuya péliza matriz
haya sido aprobada debidamente por la Superintendencia Financiera en los siguientes términos:

Asegurado y | EL HOSPITAL MILITAR CENTRAL NIT 830040256-0
beneficiario:

Tomador: Proponente.

Valor Asegurado | En cuantia equivalente al diez (10%) por ciento del presupuesto oficial.

Vigencia de la | Por el término de Tres (3) meses, contados a partir de la fecha de cierre del presente

Garantia proceso. NOTA: En todo caso la garantia de la propuesta debera estar vigente hasta el
perfeccionamiento y legalizacion del contrato resultante del presente proceso de
seleccion.

Recibo de pago: La péliza debera estar acompariada de su correspondiente Recibo de Pago.

Condiciones Se debe anexar las condiciones generales de la poliza.

Generales de la

péliza

Cuando la propuesta la presente un Consorcio, Union Temporal o Promesa de Sociedad Futura, la Garantia
de Seriedad debe ser otorgada por todos sus integrantes y especificando el nombre del proponente plural (NO
ANOMBRE DEL REPRESENTANTE LEGAL), Articulo 113 del Decreto 1510 de 2013.

Esta garantia debe ser expedida o constituida a favor del HOSPITAL MILITAR CENTRAL, de acuerdo con lo
establecido a continuacion:

El proponente acepta que el HOSPITAL MILITAR CENTRAL le solicite ampliar el término de vigencia de la
garantia de seriedad de la oferta, en caso de resultar este insuficiente.

El pago de la garantia de seriedad de la oferta, cuando ésta se haga exigible, tiene el caracter de
indemnizacion, excepto cuando haya renuencia para la firma del contrato sin justa causa por parte del
proponente seleccionado, evento en el cual la poliza se hara exigible como sancion de conformidad con el
numeral 12 del articulo 30 la Ley 80 de 1993, y se entiende sin perjuicio del derecho que le asiste al
HOSPITAL MILITAR CENTRAL, de exigir por los medios reconocidos en Colombia la indemnizacion de los
perjuicios que con dicho incumplimiento se le hayan causado o se le llegaren a causar.

En caso de presentarse garantia bancaria, esta debera tener la siguiente leyenda: "La presente garantia sera
pagada por el garante dentro de los treinta (30) dias siguientes a la fecha del acto administrativo que declare
el incumplimiento del oferente”.

Subsane de la garantia.

La omision de aportar la garantia de seriedad de manera simultanea con la propuesta no sera subsanable y
sera causal de rechazo de esta ultima. Cuando la garantia presentada simultaneamente con la propuesta no
sea expedida o constituida de acuerdo con los requerimientos del pliego de condiciones, el proponente
debera remitir las modificaciones del caso, dentro del plazo preclusivo y perentorio que al efecto le sefiale el
HOSPITAL MILITAR CENTRAL.

Devolucion de la garantia
El HOSPITAL MILITAR CENTRAL, previa solicitud escrita del oferente, devolvera las garantias de seriedad
de todas las ofertas, una vez haya sido perfeccionado el contrato respectivo y se hayan aprobado por el

HOSPITAL MILITAR CENTRAL las garantias contractuales que amparen los riesgos propios de la etapa
contractual o quede en firme la resolucion que declare desierto el proceso.
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6.1.1.5. COMPROMISO ANTICORRUPCION

La propuesta debe estar acompafiada del Compromiso Anticorrupcion firmada por el proponente o por el
representante legal o apoderado, constituido en debida forma para el efecto.

6.1.1.6. CERTIFICACION ANTECEDENTES DISCIPLINARIOS EXPEDIDO POR LA PROCURADURIA
GENERAL DE LA NACION

De conformidad con la ley 1238 de 2008, la entidad verificara a través de la pagina web de la Procuraduria
General de la Nacion, los antecedentes disciplinarios del representante legal de la empresa proponente o de la
persona natural con establecimiento de comercio.

6.1.1.7. VER_IFICACK')N DEL BOLETIN DE RESPONSABLES FISCALES DE LA CONTRALORIA GENERAL
DE LA REPUBLICA

Para dar cumplimiento a lo previsto en el articulo 60 de la Ley 610 de 2000, la Resolucion No. 5149 de 2000 y la
circular No.005 del 25 de febrero de 2008 de la Contraloria General de la Republica, el HOSPITAL MILITAR
CENTRAL verificara que los proponentes, persona natural y/o juridica y cada uno de los miembros del consorcio
0 unién temporal, segin el caso, no aparezcan reportados en el boletin de responsables fiscales CGR,
ingresando para el efecto a la pagina www.contraloriagen.gov.co, modulo de responsabilidad fiscaltemas
relacionados/boletin de responsables fiscales.

6.1.1.8. CERTIFICADO DE INSCRIPCION EN EL REGISTRO UNICO DE PROPONENTES (RUP), DE LA
CAMARA DE COMERCIO.

El proponente debera presentar el certificado de inscripcion y clasificacion en el Registro Unico de
Proponentes expedido por la respectiva Camara de Comercio en Colombia, de conformidad con lo
preceptuado en el articulo 6 de la ley 1150 de 2007, y el Decreto 1510 de 2013. Este certificado debera tener
fecha de expedicion no superior a treinta (30) dias, asi como estar vigente y en firme.

En este sentido, los proponentes interesados en participar en el presente proceso debera contar con la
clasificacion UNSPSC, sefialada en las condiciones técnicas del bien a adquirir.

6.1.2. DOCUMENTOS HABILITANTES DE CONTENIDO ECONOMICO:

Para la seleccion de la propuesta se efectuara una verificacion financiera del proponente y evaluacion
economica de la oferta presentada, de conformidad con los documentos y criterios establecidos en el
presente capitulo.

6.1.2.1. CERTIFICADO DE INSCRIPCION EN EL REGISTRO UNICO DE PROPONENTES (RUP), DE LA
CAMARA DE COMERCIO

A la fecha de cierre del presente proceso de seleccion el proponente debera presentar el certificado de
inscripcion, clasificacion y calificacion en el Registro Unico de Proponentes expedido por la respectiva
Camara de Comercio y debera encontrarse inscrito.

La informacién financiera acreditada para el proceso, correspondera a los indicadores financieros a 31 de
Diciembre de 2013 suministrados a la Camara de Comercio para el Registro Unico de Proponentes - RUP.

Por lo anterior, el proponente debera acreditar su capacidad financiera mediante la presentacion del original
del Registro Unico de Proponentes expedido por la Camara de Comercio de su domicilio social, con fecha de
expedicion igual o inferior a treinta (30) dias calendario anteriores a la fecha de presentacion de la oferta. Del
que se verificaran los Estados Financieros con corte a 31 de Diciembre de 2013.

6.1.2.2. INFORMACION PARA EL SISTEMA INTEGRAL DE INFORMACION FINANCIERA “SIIF”
Debidamente diligenciado, los datos deben ser coincidentes con la certificacion bancaria de acuerdo al Anexo.

6.1.2.3. FOTOCOPIA REGISTRO UNICO TRIBUTARIO (RUT).

En caso que el Consorcio o Union Temporal sea adjudicatario de la contratacion, éste deberé presentarse a
nombre de la Union Temporal o Consorcio
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6.1.2.4. FOTOCOPIA RESOLUCION DE LA DIAN PARA FACTURAR VIGENTE.

En caso que el Consorcio 0 Union Temporal sea adjudicatario de la contratacion, éste debera presentarse a
nombre de la Union Temporal o Consorcio

A la fecha de cierre del presente proceso de seleccion el proponente deberad presentar el certificado de
inscripcion, clasificacion y calificacion en el registro tnico de proponentes expedido por la respectiva Camara
de Comercio y debera encontrarse debidamente inscrito, calificado y clasificado en la actividad, especialidad y
grupo.

6.1.2.5. CERTIFICACION BANCARIA.
Certificacion bancaria no mayor a 30 dias.

Este aspecto no otorgara puntaje pero habilitara o deshabilitara la propuesta. Se evaluara con CUMPLE o NO
CUMPLE.

Nota: Si en alguno de los indicadores financieros relacionado en el pliego de condiciones, se determinara que
el proponente no se encuentra dentro de los parametros establecidos, la evaluacion para los requerimientos
financieros sera NO CUMPLE.

6.1.2.6. INDICADORES FINANCIEROS DEL PROPONENTE

El Hospital Militar Central hara una evaluacion de la informacion financiera registrada en el RUP, la cual
debera corresponder al corte 31 de diciembre de 2013.

En el caso de Consorcios o Uniones Temporales se determinara los indicadores financieros a partir de la
informacion contenida en el RUP de sus integrantes del grupo proponentes, de acuerdo a su porcentaje de
participacion en el Consorcio 0 Union Temporal.

Dando cumplimiento a lo establecido en el Articulo 221 del Decreto Presidencial 19 de 2012, el cual modifico
el contenido del Articulo De la Ley 1150 de 2007, en su paragrafo 6 dispone:

Es por ello que solo se verificara la informacion del Registro Unico de Proponentes, ya que para la expedicién
del mismo los oferentes debieron presentar los estados financieros de la empresa.

Los proponentes deberan acreditar su capacidad financiera y de su organizacion demostrando que la
proponente cuenta con los indicadores de capacidad financiera contenidos en el articulo 10 del Decreto 1510
de 2013 y que en consecuencia, deben estar contenidos en el RUP a partir de 2014 son:

Se efectud un analisis del mercado de Insumos para Laboratorios Clinicos tomando como base el muestreo
de varias empresas en el sector de productos para banco de sangre con el fin de determinar los indices que
las empresas deben de presentar para el presente proceso.

Los datos que a continuacién se dan se encuentran en la Superintendencia de Sociedades www.sirem.gov.co
, del sector Farmacéutico, medicinales (G5135) y el grupo (G136), con corte al 31 de diciembre de 2013, los
cuales determinaron los siguientes indicadores:

CilU v INDICE DE | ey esnamiENTO RENT‘EEI.UDAD BERT eiiiab
NIT RAZON SOCIAL DEPARTAMENTO | LIQUIDEZ DEL ACTIVO
3 s PTAT paTRimonio | PTLACTY

LrP. UT.O/PAT O/A.

SOAIN SOFTWARE o P

900197910 | ASSOCIATES SA S K7414 | BOGOTAD.C. 1,17 89,53 E ki

830089581 | AR C SOFTWARE LTDA |G5243 | BOGOTA D.C. 133 83,79 6.23% 1,01%
MVM INGENIERIA DE

811003890 | SOFTWARE S A. K7220 | ANTIOQUIA 138 69,74 i 0,75%

MULTISOFTWARE Enk o1

800210453 | TRANSACCIONAL SA S | 65243 | BOGOTAD.C. 122 69,38 0% =
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800090963 | SQL SOFTWARE SA | K7220 | BOGOTA D.C. 0,82 64,27 10,60% 3,79%
EXSIS SOFTWARE Y
| 800245974 | SOLUCIONES LTDA K7414 | BOGOTAD.C. 221 59,39 G00% SA2%H
COLOMBIANA DE
SOFTWARE Y 13,30% 6,18%
800015583 | HARDWARE S.A G5243 | CUNDINAMARCA | 1,51 53,49
| 830064468 | STARSOFTWARE LTDA | G5243 | BOGOTA D.C. 3,68 50,49 748% 3,70%
PRODUCTORA DE . i
890923937 | SOFTWARE S A K7220 | ANTIOQUIA 2,56 4992 2% 1%
AUDIT SOFTWARE DE
| 900253918 | COLOMBIA S.A. K7220 | ANTIOQUIA 231 41,17 i L
BANKVISION
| 800233280 | SOFTWARE LTDA K7220 | BOGOTA D.C. 1,76 38,68 i 2%
' MULTIMEDIA SOFTWARE
| 830004521 | LTDA G5163 | BOGOTA D.C. 3,23 27,63 Hioas Gtk
. COMPUSOFTWARE
| 802003131 | SERVICE LTDA D3313 | ATLANTICO 352 18,86 b ki
VENUS INGENIERIA DE
810003157 | SOFTWARE LTDA K7220 | CALDAS 6,53 13,69 RaLk G
TOTALES 2,37 52% 8% 3%

Es claro que los indicadores arrojados por la consulta en el SIREM son en su totalidad superiores a los
establecidos para el presente estudio previo, con el fin de cobijar mas ofertas al momento de realizar el cierre
del proceso se busca que haya pluralidad, transparencia en el presente proceso por esta razon algunos
indicadores se redujeron y en el caso de el nivel de endeudamiento se llevo a un valor mas alto,

_ INDICADORSECTOR | .
INDICADOR DE LIQUIDEZ 218
ENDEUDAMIENTO <60%
LA RENTABILIDAD DEL PATRIMONIO >3%
RENTABILIDAD DEL ACTIVO >3%

A. INDICADOR DE LIQUIDEZ:

Se tomaron como muestra Catorce empresas que se encuentran inscritas en la Superintendencia de
Sociedades

LIQUIDEZ EMPRESA

1,38

1,17 1,33/‘
= T 1

Fuente: Superintendencia de Sociedades

El indicador de liquidez en de estas Catorce (14) empresas es de 2.37 sin embargo con el fin de que haya
pluralidad, fransparencia en el presente proceso la entidad determina que la liquidez acreditada por el
oferente debe ser mayor o igual al 1.5
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ACTIVO CORRIENTE
PASIVO CORRIENTE

Liquidez =

LIQUIDEZ > 1,5

En el caso de Uniones Temporales o Consorcios, este indicador sera el resultado de la suma de los activos
corrientes de cada integrante multiplicado por su porcentaje de participacion dividido entre la suma de los
pasivos corrientes de cada integrante, multiplicado por su porcentaje de participacion.

B. ENDEUDAMIENTO:

Se tomaron como muestra Catorce empresas que se encuentran inscritas en la Superintendencia de
Sociedades

ENDEUDAMIENTO EMPRESA

38,68 27,63 18,86 13,69
41,17

Fuente: Superintendencia de Sociedades

El indicador de endeudamiento de la Empresa de estas Catorce (14) empresas es de 52% sin embargo con
el fin de que haya pluralidad y Transparencia en el presente proceso la entidad determina que El indicador de
endeudamiento de la Empresa acreditada por el oferente debe ser menor o igual al 60%

El nivel de endeudamiento requerido para la oferta se calculara teniendo en cuenta la siguiente formula:

EndeudamientoTotal = w 100
Activo Total
ENDEUDAMIENTO < 60%

C. RENTABILIDAD DEL PATRIMONIO

Los siguientes indicadores miden el rendimiento de las inversiones y la eficiencia en el uso de activos del
interesado:

Se tomaron como muestra Catorce empresas que se encuentran inscritas en la Superintendencia de
Sociedades
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RENTABILIDAD DEL PATRIMONIO

2,44% 5,51%

11,62% e
3,45% -l 5

99,94%

i ~_8,60%
10,20% 13,30%

Fuente: Superintendencia de Sociedades

El indicador de Rentabilidad del Patrimonio en promedio de estas Catorce (14) empresas es de 8% sin
embargo con el fin de que haya pluralidad y Transparencia en el presente proceso la entidad determina que El
indicador de Rentabilidad del Patrimonio acreditada por el oferente debe ser mayor o igual al 3%

. . ) Utilidad Operacional
Rentabilidad del Patrimonio = - - x 100%
Patrimonio

RENTABILIDAD DEL PATRIMONIO: > 3%
D. RENTABILIDAD DEL ACTIVO

Se tomaron como muestra Catorce empresas que se encuentran inscritas en la Superintendencia de
Sociedades

RENTABILIDAD DEL ACTIVO

Fuente: Superintendencia de Sociedades

El indicador de Rentabilidad del Activo de estas Catorce (14) empresas es de 3% sin embargo con el fin de
que haya pluralidad y Transparencia en el presente proceso la entidad determina que El indicador de
Rentabilidad del Patrimonio acreditada por el oferente debe ser mayor o igual al 3%

Utilidad Operacional
Activo Total

Rentabilidad del Activo =

RENTABILIDAD DEL ACTIVO: > 3%

El nivel de rentabilidad acreditado por el oferente deber ser mayor o igual a los porcentajes ya establecidos.
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En el caso de Uniones Temporales o Consorcios, este indicador sera el resultado de la suma de la utilidad
operacional de cada integrante multiplicado por su porcentaje de participacion dividido entre la suma del
patrimonio o activo de cada integrante, multiplicado por su porcentaje de participacion.

NOTA: el oferente debe allegar junto con su oferta una certificacion emitida por el representante legal,
contador y revisor fiscal, donde acredite el valor de sus gastos de intereses bancarios a corte 31 de Diciembre
de 2013, en caso de no tener gastos de intereses bancarios este indicador no aplicara en su verificacion
financiera.

6.1.3. DOCUMENTOS HABILITANTES DE CONTENIDO TECNICO:
6.1.3.1 REQUISITOS MINIMOS HABILITANTES:
Experiencia habilitante del proponente.

s El oferente debera entregar dentro de su oferta inicial un certificado expedido por Microsoft que
lo acredite como proveedor vigente para la comercializacion de Exchange 2013.

6.1.3.2. CARACTERISTICAS TECNICAS MINIMAS EXCLUYENTES: Estas caracteristicas se reflejan en la
Tabla No. 1. Para acreditar el cumplimiento de estas condiciones, el proponente debera diligenciar el
FORMULARIO indicado en el Pliego de Condiciones, en SU TOTALIDAD. , indicando con una “X" en la
columna "CUMPLE" de todos los items. En aquellos items en los cuales se solicite hacer una descripcion de
la respuesta, anotar o anexar algo en particular, se debera diligenciar en la Gltima columna el nimero de folio
de la propuesta donde se encuentra la respuesta.

6.1.3.3. OTROS REQUERIMIENTOS TECNICOS:

Estos requerimientos se encuentran consignados en el Tabla No. 1. Estos corresponden a exigencias,
documentales de acreditacion, que el proponente debe aportar con su propuesta.

6.1.3.4. EXPERIENCIA HABILITANTE DEL PROPONENTE

Para tal efecto diligenciara el formulario determinado en el pliego de condiciones “EXPERIENCIA
HABILITANTE DEL PROPONENTE" del pliego de condiciones, de acuerdo con los siguientes parametros:
A) La informacion suministrada, se entiende bajo la gravedad de juramento y debe ser correlativa a
la documentacion aportada.
B) El formulario debe ir firmado por el representante legal del proponente ylo suplente.

C) Anexar los soportes que demuestren la acreditacion de la experiencia requerida en el formulario
N.3

Requisitos que debe cumplir el oferente:

La experiencia debera ser especifica en LICENCIAMIENTO MICROSOFT EXCHANGE, debera acreditarse
dentro de los Ultimos TRES (3) afios anteriores a la fecha de cierre del presente proceso de seleccion, lo que
se indicara en el formulario N. 3, anexando como méximo certificaciones de TRES (3) contratos cuya
sumatoria sea igual o superior al CIEN (100 %) del presupuesto oficial.

Las certificaciones deben venir debidamente suscritas por la persona facultada para expedirla por parte del
contratante. En la certificacién de cada contrato, debera indicarse el valor inicial y el valor de las adiciones en
el caso de que se hayan presentado, caso en el cual se tomara como Unico valor el correspondiente a la
sumatoria del valor inicial y sus adiciones.

En caso de las certificaciones de consorcios y/o uniones temporales o promesa de sociedad futura, debe
especificar el porcentaje de participacion de los socios.

24



Se aceptara como equivalente a la acreditacion de experiencia de este numeral, acta de liquidacion siempre y
cuando tal documento contenga e indique los requisitos mencionados anteriormente, los cuales deberan ser
indicados por el proponente en el documento aportado.

No se acepta ningin ofro documento para acreditar la experiencia, NO SE ACEPTAN AUTO
CERTIFICACIONES, ACTAS PARCIALES, FACTURAS RADICADAS O CUENTAS DE COBRO.

El Hospital Militar Central, se reserva el derecho de verificar y solicitar durante la evaluacion y hasta la
adjudicacion, la informacion y soportes que considere necesarios para verificar la informacion presentada.

ACREDITACION DE LA EXPERIENCIA EN LA MODALIDAD DE CONSORCIO Y/O UNION TEMPORAL O
PROMESA DE SOCIEDAD FUTURA:

Cuando se trate de consorcios o uniones temporales o promesa de sociedad futura se requiere que al menos
uno de sus integrantes cumpla con el cincuenta por ciento (50%) de la experiencia habilitante requerida para
el proceso. En todo caso la sumatoria de los porcentajes de acreditacion de la experiencia habilitante
individual de los integrantes debera ser igual o superior al ciento por ciento (100%) de los requisitos
solicitados. (Minimo TRES (3) contratos ejecutados en los Ultimos TRES (3) afios).

Cuando las actividades correspondientes hayan sido ejecutadas por el proponente o por uno de sus
miembros bajo la modalidad de consorcio o union temporal o promesa de sociedad futura, solo se tendra en
cuenta como experiencia habilitante del proponente o de uno de sus miembros, aquella referida al porcentaje
de participacion que el proponente hubiera tenido en el grupo o asociacion que ejecutd la actividad.

En todo caso, el proponente debera declarar bajo la gravedad de juramento que la experiencia habilitante que
acredita corresponde exactamente a los servicios desarrollados por él de manera directa o con sus aliados,
pero asumiendo directamente la responsabilidad por los mismos.

Si el proponente acredita la experiencia habilitante aqui solicitada mediante contratos, se tendran como
validos los contratos ejecutados.

6.1.3.5. CRITERIOS DE DESEMPATE

En caso de empate en el puntaje total de dos o mas ofertas, |a entidad estatal escogera el oferente que tenga
el mayor puntaje en el primero de los factores de escogencia y calificacion establecidos en los pliegos de
condiciones del proceso de contratacion. Si persiste el empate, escogera al oferente que tenga el mayor
puntaje en el segundo de los factores de escogencia y calificacion establecidos en los pliegos de condiciones
del proceso de contratacion y asi sucesivamente hasta agotar la totalidad de los factores de escogencia y
calificacion establecidos en los pliegos de condiciones.

Si persiste el empate, la entidad estatal debe a dar aplicacion a los factores de desempate establecidos en el
Decreto 1510 de 2013 articulo 33 y utilizar las siguientes reglas de forma sucesiva y excluyente para
seleccionar el oferente favorecido, respetando los compromisos adquiridos por Acuerdos Comerciales de la
siguiente manera:

1. Preferir la oferta de bienes o servicios nacionales frente a la oferta de bienes o servicios extranjeros.

2. Preferir las ofertas presentadas por una Mipyme nacional. '

3. Preferir la oferta presentada por un consorcio, unién temporal o promesa de sociedad futura siempre que:
(a) esté conformado por al menos una Mipyme nacional que tenga una participacion de por lo menos el
veinticinco por ciento (25%); (b) la Mipyme aporte minimo el veinticinco por ciento (25%) de la experiencia
acreditada en la oferta; y (c) ni la Mipyme, ni sus accionistas, socios o representantes legales sean
empleados, socios o accionistas de los miembros del consorcio, unidn temporal o promesa de s

4. Preferir la propuesta presentada por el oferente que acredite en las condiciones establecidas en la ley por
lo menos el diez por ciento (10%) de su nomina esta en condicion de discapacidad a la que se refiere la
Ley 361 de 1997. Si la oferta es presentada por un Consorcio o Unién Temporal o promesa de sociedad
futura, el integrante del oferente que acredite que el diez (10%) de su ndémina esta en condicion de
discapacidad en los términos del presente numeral, debe tener una participacion de por lo menos el
veinticinco por ciento (25%) de la experiencia acreditada en la oferta.
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5. De persistir el empate, los oferentes sacaran una balota numerada y éste sera su nimero de identificacion
en el procedimiento de desempate. Acto seguido se ingresan nuevamente las balotas en |a bolsa y los
oferentes en orden ascendente a su numero asignado exiraeran una balota cada uno, la cual se
considerara como eliminada hasta obtener una sola balota dentro de la bolsa, que sera la seleccionada o
la ganadora.

6.4. FACTORES DE SELECCION Y PONDERACION DE LAS OFERTAS
6.4.1. ASPECTOS ECONOMICO DE PONDERACION

La calificacion de precios se realizara (nicamente respecto de aquellas ofertas que se determinen como
habiles. Se procedera a calificar los precios asi:

La oferta que presente el menor valor total se le asignara el mayor puntaje (600 PUNTOS), las demas se
calificaran teniendo en cuenta la siguiente formula

Ponderacion del precio = OMVT* 600/VTOE
Donde OMVT= oferta menor valor total
VTOE-= valor total ofrecido a evaluar

El puntaje maximo que es posible obtener en la calificacion de precio es de 600 puntos, sin requerirse de un
puntaje minimo para la elegibilidad de la propuesta

: _ EVALUACION = = _ CALIFICACION
ECONOMICA 600 PUNTOS
TOTAL PUNTOS 600 PUNTOS

6.5. REVISION Y CORRECCION ARITMETICA.

Se revisaran las operaciones elaboradas por el proponente en el formulario del pliego de condiciones
“Valoracion de la propuesta Econémica”.

Las ofertas seran analizadas para determinar si en los calculos se han cometido errores en las operaciones
aritméticas, en cuyo caso y para efectos de evaluacion y seleccion el Hospital Militar central realizara las
correcciones necesarias teniendo en cuenta dos (2) decimales.

En caso de presentarse cualquier discrepancia entre los diferentes valores presentados, EL HOSPITAL
MILITAR CENTRAL podra hacer correcciones y para ello tomara como valores inmodificables el valor unitario
base del bien incluido en el formulario del pliego de condiciones de la propuesta econdémica. Lo anterior sin
perjuicio de los efectos contemplados para la oferta que sobrepase el presupuesto oficial del proceso
establecido en el Anexo del pliego de condiciones “Datos del proceso”.

6.6. FORMA DE ADJUDICAR:

La adjudicacion del presente proceso de contratacion se realizara TOTAL

6.7 REVISION Y CORRECCION ARITMETICA.

Se revisaran las operaciones elaboradas por el proponente en el formulario del pliego de condiciones
“Valoracion de la propuesta Economica”.

Las ofertas seran analizadas para determinar si en los célculos se han cometido errores en las operaciones
aritméticas, en cuyo caso y para efectos de evaluacidn y seleccion el Hospital Militar central realizaré las
correcciones necesarias teniendo en cuenta dos (2) decimales.
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En caso de presentarse cualquier discrepancia entre los diferentes valores presentados, EL HOSPITAL
MILITAR CENTRAL podra hacer correcciones y para ello tomara como valores inmodificables el valor unitario
base del bien incluido en el formulario del pliego de condiciones de la propuesta econémica.

6.8. CAUSALES RECHAZO DE LAS PROPUESTAS

Una propuesta seré admisible cuando haya sido presentada oportunamente y se encuentre ajustada al Pliego
de Condiciones.

Son causales para el rechazo de las propuestas, las siguientes:

27537

Cuando el proponente, sea persona natural o juridica o alguno de los miembros del consorcio o unién
temporal o promesa de sociedad futura se encuentre incurso en las causales de inhabilidades o
incompatibilidades fijadas por la Constitucion y las normas aplicables a la contratacion publica.

Cuando la oferta, se presente en forma extemporanea o en un lugar distinto al sefialado en el pliego de
condiciones. El hecho que un proponente se encuentre dentro de las instalaciones del HOSPITAL no lo
habilita para que se le reciba la propuesta después de la hora citada. El proponente se presentara
previendo la demora que implica la entrada. En ninglin caso el HOSPITAL MILITAR es responsable del
retraso en la entrada de algun proponente, por lo que es de (nica y exclusiva responsabilidad de éste,
disponer del tiempo necesario para la asistencia oportuna a la diligencia del cierre del presente proceso.
Cuando en la propuesta se encuentre informacion o documentos que contengan datos alterados,
enmiendas, tachaduras o entrelineados, que impidan la seleccion objetiva de las propuestas.

. Cuando estén incompletas en cuanto omitan la inclusion de informacion o de alguno de los documentos

necesarios para la comparacion objetiva de las propuestas y solicitada su aclaracion, no se presente o se
presente en forma incompleta, extemporanea o insuficiente las aclaraciones solicitadas, salvo cuando el
evaluador pueda inferir o deducir la informacion necesaria para la comparacion de los demas documentos
que conforman la propuesta, en los términos que establece la ley y/o los pliegos de condiciones.

Cuando se presente la propuesta en forma subordinada al cumplimiento de cualquier condicion o
modalidad.

Cuando el proponente no cumpla con todos y cada uno de los indicadores financieros establecidos en el
Pliego de Condiciones.

Cuando el objeto social principal del oferente, o de cada uno de los miembros de la Union Temporal o
Consorcio 0 la actividad mercantil del comerciante no tenga una relacion con el objeto del proceso de
seleccion.

La presentacion de varias ofertas para el mismo proceso, por el mismo proponente, por si o por
interpuesta persona, en Consorcio, Union Temporal o individualmente.

Quien no presente propuesta econdmica en los términos establecidos en el presente pliego de
condiciones.

Cuando la propuesta economica supere los precios de referencia fijados en el anexo 2 del estudio previo
para cada uno de los items fijados por grupo.

Cuando el proponente no cumpla con asuntos relativos a la capacidad juridica o los acredite con
posterioridad a la fecha del cierre del proceso de seleccion.

Cuando le sobrevengan al proponente circunstancias que impidan legalmente adjudicarle el contrato.

. Cuando no cumpla con las condiciones minimas excluyentes.

Cuando el proponente no subsane los requerimientos realizados por la entidad.
Cualquier otra causa contemplada en la Ley

6.9 CAUSALES DE DECLARATORIA DE DESIERTO DEL PROCESO.

6.9.1 El Hospital Militar Central declarara desierto el presente proceso si al vencimiento del plazo para la
presentacion de ofertas no se recibe ofrecimiento alguno.

6.902Cuando las ofertas presentadas no cumplan con las condiciones establecidas en el pliego de
condiciones y se hayan determinado como no habiles.
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| 7. ANALISIS DE RIESGO Y FORMA DE MITIGARLO

ANALISIS DE RIESGO Y FORMA DE MITIGACION
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(7. LAS GARANTIAS QUE LA ENTIDAD ESTATAL CONTEMPLA EXIGIR EN EL PROCESO DE

CONTRATACION.

AMPAROS EXIGIBLES % | VALOR | VIGENCIA :

20% Hasta la ejecucion del
Cumplimiento de las obligaciones surgidas del 32?;3 d:: contrato y durante cuatro (4)
contrato estatal contret meses mas.

50% e Hasta la ejecucion del
Calidad y correcto funcionamiento de los bienes y Wor  dd contrato y durante cuatro (4)
equipos suministrados it meses mas.

COMERCIAL

8. LA INDICACION DE S| EL PROCESO DE CONTRATACION ESTA COBIJADO POR UN ACUERDO

ACUERDO INTERNACIONAL O TRATADO DE LIBRE COMERCIO

Cobertura
: (Determinar si la Aplica parala
Acuerdo o Glantia Entidad se encuentra Los bienes a contratar no se presentacion
Tratado incluida en la encuentran excluidos contratacion
cobertura del capitulo (Si/No)
de compras publicas)
De conformidad con el
Valor a partir kr)r;anualcaz);{;)ulllgitwo g: De ‘co‘nformldad con el' "manual
del cual es|contratacion piblico de | SXPICativo de los capitulos de
TLC aplicable el los ccuerdos | CC1 e negociados por Colombs
Col&:rilll;ta i Acuerdc? cgrrnerccl:a:%s;nr;?gomada?: para entidades contratantes" los bienes -
Comercial 3 tidad trat F; . | 2 adquirir no se encuentran excluidos
$145'556.000 :F' ahgzpi(t:gln ra ﬂilﬁ:r de la aplicabillidad y no esta cubierto
Central, se encuentra por las excepciones.
cubierto.
De conformidad con el
o 9o i | S 0 3, s
Col;nr;w%ia- gaggzg:cmna eg Efsntratamon p‘g;t? rdg(: contrata_lcic')n pﬁbiic_o de los acuerdqs
El Salvador, | 157.798.820 | comerciales negociados | SOera® ”eg"c'adt“tp"{lc"g?mb'a i
Guatemala y por Colombia para fe en‘tl. atles ConalARIes dos i
Honduras entidades contratantes® | 2 adqumrl e 2 encuentran‘exciu_ldos
el hospital Miltar de la apllcabll.ldad y no esta cubierto
Central, se encuentra P XA
cubierto.
Valor a partir|De conformidad con el|De conformidad con el “"manual
del cual es|'manual explicativo de[explicativo de los capitulos de
LC aplicable el|los  capitulos  de |contratacion plblico de los acuerdos
Colombia - | Acuerdo contratacion plblico de comercales negociados por Colqmbla 5|
sl . los acuerdos | para entidades contratantes” los bienes
Mexico | Comergal comerciales negociados | a adquirir no se encuentran excluidos
$149'847.000 | PO Colombia para|de la aplicabilidad y no esta cubierto

entidades contratantes”

por las excepciones.

“ Calud — Palidad — T L
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el  hospital  Militar
Central, se encuentra
cubierto.

Comunidad
andina

El valor de la
contratacion  es
superior a $
157.798.820

De conformidad con el
"manual explicativo de
los  capitulos de
contratacion pablico de
los acuerdos
comerciales negociados
por Colombia para
entidades contratantes”
el  hospital  Militar
Central, se encuentra
cubierto.

De conformidad con el “manual
explicativo de los capitulos de
contratacién publico de los acuerdos
comerciales negociados por Colombia
para entidades contratantes" los bienes
a adquirir no se encuentran excluidos
de la aplicabilidad y no esta cubierto
por las excepciones.

S|

IC
COLOMBIA
-ESTADOS
AELC
(EFTA)

El valor de Ila
contratacion  es
superior a $
157.798.820

De conformidad con el
"manual explicativo de
los capitulos  de
contratacion publico de
los acuerdos
comerciales negociados
por Colombia para
entidades contratantes”
el  hospital  Militar
Central, se encuentra
cubierto.

De conformidad con el “"manual
explicativo de los capitulos de
contratacion publico de los acuerdos
comerciales negociados por Colombia
para entidades contratantes” los bienes
a adquirir no se encuentran excluidos
de la aplicabilidad y no esta cubierto
por las excepciones.

NO

TIC
Colombia -
Canada}

El valor de Ila
contratacion  es
superior a $
157.798.820

De conformidad con el
‘manual explicativo de
los  capitulos de
contratacién publico de
los acuerdos
comerciales negociados
por Colombia para
entidades contratantes"
el hospital  Militar
Central, se encuentra
cubierto.

De conformidad con el "manual
explicativo de los capitulos de
contratacion publico de los acuerdos
comerciales negociados por Colombia
para entidades contratantes" los bienes
a adquirir no se encuentran excluidos
de la aplicabilidad y no esta cubierto
por las excepciones.

NO

TLC
Colombia -
Estados
Unidos

El valor de la
contratacion  es
superior a §
157.798.820

De conformidad con el
"manual explicativo de
los  capitulos de
contratacion publico de
los acuerdos
comerciales negociados
por Colombia para
entidades contratantes”
el  hospital  Militar
Central, se encuentra
cubierto.

De conformidad con el "manual
explicativo de los capitulos de
contratacion publico de los acuerdos
comerciales negociados por Colombia
para entidades contratantes” los bienes
a adquirir no se encuentran excluidos
de la aplicabilidad y no esta cubierto
por las excepciones.

NO

*De conformidad con lo establecido en los anexos 3 y 4 del Manual para el manejo de los Acuerdos Comerciales
en Procesos de Contratacion (M-MACPC-03).

“Salud — Calidad — Fumanizaciin”

002 - www.hospitalmilitar.gov.co
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9. RELACION DE ANEXOS

Anexo:

Cotizaciones

Certificado de Disponibilidad presupuestal
Ficha Técnica
Certificado Almacen

10. DESIGNACIONES

DESIGNACION GRADO Y NOMBRE CARGO FIRMA
. . JEFE DE
Gerente de Proyecto | MAYOR Ariadna Ramirez INFORMATICA
=)
Comité Técnico | INGENIERO FABIO ALVARADO ggw:.‘,sgg ﬁ%?j?c
Estructurador
Comite  Juridico | »\ e A TUNJANO REYES ABOGADA
Estructurador
&

Comité Economico ADMINISTRADOR
Estructurador SERGIO A. ALZATE DE EMPRESAS

V.bo. V.bo.

“ Gt — Pabidad — . e

300:

2 - www.hospitalmilitar.gov.co
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